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EDITORIAL

,UEAS NOVAS
-RONTEIRAS L
PRODUGAD ANIMAL

agronegocio é, por natureza, dinamico e desafiador. A producao

de proteina animal, em especial, reflete essa constante evolucao,

unindo tradicdo e inova¢dao em um setor que nao para de crescer.

Nesta edicdo, celebramos a Cobb-Vantress, uma empresa que per-
sonifica essa capacidade de transformacao.

Nossas paginas trazem temas que refletem o compromisso com o
futuro: alimentacao de precisio, automacao, sustentabilidade e abertu-
ra de novos mercados. Passado o “Dia do Agronegdcio”, celebrado em
fevereiro, reafirmamos a forca do setor e a importancia da informacao
estratégica para alimentar o mundo. Do crédito de carbono na pecuaria
ao avanco da carcinicultura no interior, cada pauta desta edicao reflete
tendéncias que ja estdo transformando a producao de proteina animal.

Mais do que informar, buscamos conectar a industria, produtores
e especialistas a debates essenciais. Entregamos tudo isso nos fazendo
presente no dia a dia dos profissionais da cadeia produtiva e dos even-
tos que participamos.

Em marco e abril, marcaremos presencano Congresso de Ovos da APA,
no Phibro Master Science, Simposio Brasil Sul de Avicultura, Encontro de
Confinamento e Recriadores da Scot Consultoria, MilkPoint e Expozebu.

Porque na Feed&Food, estamos sempre atentos ao que move o se-
tor de proteina animal - a qualquer hora do dia.

Diogo Ciassuli
CEO da Feed&Food
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ABIQUIFI NEWS

/\ abiquifi

Associacdo Brasileira da Industria de Insumos Farmacéuticos

UMA ARENA
S0 PARA 0 BRASIL

COM 0 PROJETO BRAZILIAN PHARMA & HEALTH, ABIQUIFI COLOCA O PROTAGONISMO DO BRASIL NA AREA
DE SAUDE, NUTRIGAO E BIOSSEGURIDADE NO GENTRO DAS ATENGOES DA IPPE 2025

CAMILA SANTOS
camila@dc7comunica.com.br

participacdo do Brasil na In-
ternational Production & Pro-
cessing Expo (IPPE) 2025 foi
marcada pelo fortalecimento
do setor de saude e nutricao
animal por meio do Pavilhao Brasil, or-
ganizado pela Associacao Brasileira
da Industria de Insumos Farmacéuti-
cos (ABIQUIFI), que levou o projeto se-
torial Brazilian Pharma & Health (BPH)
para um dos mais importantes even-
tos da cadeia produtiva de proteina
animal do mundo. A iniciativa consoli-
dou o Pavilhao Brasil como um dos es-

pacos estratégicos do evento, reunin-
do oito empresas do setor e a Associa-
¢ao Brasileira de Reciclagem Animal
(ABRA), por meio do projeto Brazilian
Renderers. Com um espaco de 360
m? e trés ilhas, a presenca brasileira
atraiu a atencao de compradores, dis-
tribuidores e profissionais do setor,
reforcando a importancia do Brasil
no mercado global de satde animal.

Além de reforcar o protagonis-
mo brasileiro no quesito saude ani-
mal, nutricao e biosseguridade, a pre-
senca da associacao e das empresas
ligadas ao setor, contribuiram para o
crescimento das solucdes no merca-
do internacional. “Nos tltimos anos,

a presenca brasileira na IPPE vem ga-
nhando forca. Essa feira nos propor-
ciona contato direto com comprado-
res internacionais, o que fortalece o
posicionamento das nossas empre-
sas no mercado global. Nosso objeti-
vo é expandir cada vez mais essa atua-
cao e atrair novas companhias para
o projeto”, afirma a gestora do Proje-
to Brazilian Pharma & Health na ABI-
QUIF], Jéssica Cerqueira Nascimento.

Para Daniela Mendonca de Olivei-
ra, gestora de Projetos de Saude da
ApexBrasil, a IPPE é um evento-cha-
ve para a internacionalizacdo das em-
presas nacionais. “Estamos aqui tra-
balhando a nossa vertical de saide




animal com um grupo consolidado de
empresas, trazendo visibilidade para
0 Brasil e impulsionando novas opor-
tunidades de negocios. A feiranos per-
mite ampliar conexoes estratégicas e
reforcar a relevancia da nossa indus-
triano cenario internacional, destaca.

Para Jac6 Tormes, membro do
conselho da Abiquifi, a relevancia es-
tratégica do IPPE vai além da projecao
internacional. “Apesar de ser um even-
to sediado na América do Norte, sua
abrangeéncia é global, com forte impac-
to na América Latina. Aqui, as nossas
empresas tém a oportunidade de es-
tabelecer parcerias com clientes e pro-
dutores de diversos paises. Esse é um
dos eventos-chave para o setor e tem
se fortalecido a cada ano”, informa.

A edicdo deste ano também foi
marcada por uma importante reu-
nido entre os representantes do se-
tor e o Consulado Geral do Brasil em
Atlanta. No encontro com o embaixa-
dor Pompeu Andreucci Neto, a pau-
ta central foi o fortalecimento das re-
lacoes comerciais entre Brasil e Es-
tados Unidos no segmento de sau-
de e nutricao animal, reciclagem ani-
mal e maquinas e equipamentos. “Fi-

QUEM FEZ
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JESSICA CERQUEIRA NASCIMENTO, GESTORA DO PROJETO BRAZILIAN PHARMA & HEALTH NA ABIQUIFI

E DANIELA MENDONCA DE OLIVEIRA, GESTORA DE PROJETOS DE SAUDE DA APEXBRASIL

zemos um levantamento durante o
evento e apuramos que mais de 500
contatos de negdbcios foram estabe-
lecidos, com foco na prospeccao de
novos mercados e no estreitamen-
to de relacbes com compradores e
distribuidores”, comunica Jéssica.

Comuma presenca cada vez mais
consolidada na IPPE, a ABIQUIFI, por
meio do Projeto Brazilian Pharma &

PARTE DESSA HISTORIA?

SAIBA 0 QUE AS EMPRESAS ACHARAM SOBRE A INICIATIVA

DA ABIQUIFI NA IPPE 2025

“Nosso compromisso é oferecer aditi-
vos que promovam eficiéncia alimen-
tar e seguranca na producao. A IPPE
nos permite destacar solucoes como
o Proforce AC 299, que auxiliam na re-
ducao do estresse calorico e na melho-
ra da conversao alimentar”.

Claudio Lehmann, diretor de vendas
para a América Latina da Perstorp
“A TPPE é um espaco estratégico pa-
ra lancarmos inovacoes em saude ani-
mal, como 0 Zocox e 0 Hi-Grow. Nosso
foco estano controle de enfermidades
enamelhoria da performance produ-
tiva com sustentabilidade”.

Vitor Franceschini, diretor-executivo
da Farmabase

Fotos: divulgacdo

“A biosseguranca é um pilar funda-
mental para a producao animal, e a
IPPE nos permite apresentar solucoes
eficazes para esse desafio. Nossa li-
nha de desinfetantes e sanitizantes é
essencial para garantir a protecao e o
bem-estar dos animais”.

Joel GrzbowskKi, diretor de Operacoes
de Vendas da Sanex

“Asleveduras tém um papel crucial na
nutricao animal, e a [PPE nos permite
demonstrar aimportancia dessas solu-
coes. Produtos como alinha FIX ajudam
a controlar micotoxinas e amelhorar a
integridade intestinal dos animais”.
Otavio Fregonesi, diretor global de
marketing e vendas da ICC

Health, ao promover a Pavilhao Brasil,
firmou o espaco como um ponto de
encontro estratégico para empresas
e associacoes brasileiras. “O suces-
so da participacao reforca o potencial
do Brasil como um dos principais for-
necedores globais de solucoes para a
producéao de proteina animal e indica
perspectivas promissoras para o setor
nos proximos anos”, destaca Jéssica.m

“A IPPE é o ambiente ideal para apre-
sentarmos nossas inovacoes nutricio-
nais, que permitem reduzir o uso de
antibioticos sem comprometer a pro-
dutividade. Nossa célula de protecao é
uma tecnologia exclusiva que garante
maior eficiéncia aos nossos produtos”.
Ricardo Castilho, diretor da Safeeds
“Nossa presenca na IPPE marca um
momento importante para a Inata,
com o lancamento da nova marca e a
expansao das operacoes nos Estados
Unidos. A feira é um grande passo pa-
ra consolidarmos nossa atuacao glo-
bal na nutricao animal”.

Huberto Bussada, diretor comercial e
de marketing da Inata

“Participar da IPPE é fundamental pa-
ra ampliarmos o acesso as nossas so-
lucoes probioticas e aditivos naturais.
Nossas vacinas, como a CampVac MG-
-F, sdo aliadas no controle de doencas
e na promocao da satde animal”.
Geraldo Francisco, diretor comercial
e de marketing da Biocamp

FEEDFOOD.COM.BR 7
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PROBIOTICOS:

AVANGOS E TENDENCIAS

robioticos sdo microrganismos vivos que
oferecem intimeros beneficios para a pro-
ducdo animal, tanto pelo impacto direto
dos indices zootécnicos, quanto no con-
trole de patdgenos e na promocao do bem-es-
tar animal. Atuando principalmente no micro-
bioma intestinal, favorecem a satide digestiva
de maneira integral, melhorando a absorcao de
nutrientes, fortalecendo o sistema imunologi-
co e inibindo microrganismos patogénicos, des-
de que sejam utilizados de maneira adequada e
especifica para cada espécie e etapa produtiva.
Diante da crescente restricao ao uso de an-
timicrobianos, os probioticos tém se consoli-
dado como uma das principais alternativas pa-
ra a saude e nutricao animal. Nesse contexto,
0s investimentos em pesquisa e inovacdo vém
crescendo significativamente nos tltimos anos.
Osresultados ndo apenas confirmam os benefi-
cios, mas também ampliam a dimensao e com-
preensao sobre o impacto sistémico na saude
dos animais. Estudos demonstram a correlacao
entre a microbiota intestinal e outros 6rgaos,
bem como sua interacdo com diferentes eixos
de comunicacdo, como intestino-cérebro, intes-
tino-sistema endocrino e intestino-respiratorio.
De modo geral, os probi6ticos mais utiliza-
dos na producao animal sdo derivados de bacté-
rias e leveduras, cada um com suas caracteristi-
cas e funcoes distintas. Eles podem ser classifica-
dos como aditivos ou suplementos, dependendo
de seu género, espécie e cepa. Os chamados pro-
bidticos de nova geracao apresentam caracteris-
ticas mais especificas e um potencial terapéuti-
co ainda mais preciso, uma tendéncia ja obser-
vada na area da saiide humana, inclusive para
tratamento do cancer e outras doencas graves.
Os avancos em tecnologia tém permitido
a identificacdo e o isolamento de novas cepas
com acoes altamente direcionadas, capazes de
solucionar diversos desafios da cadeia produ-
tiva, como o controle de Salmonella em frigori-
ficos. Além disso, cresce o interesse no uso de
probioticos para beneficios além do trato gas-
trointestinal, incluindo a imunomodulacdo no
trato respiratério e a prevencao de infec¢oes vi-

8 reeoroon.com e

rais. Algumas cepas apresentam mecanismos
de acdo que dificultam a adesao do virus nas
células epiteliais e melhoram o funcionamen-
to da barreira mucosa, enquanto outras sao ca-
pazes de modular a resposta imune e estimu-
lar acoes anti-inflamatoérias e antioxidantes.

Recentemente, foi descoberto que alguns
probidticos possuem a capacidade de modu-
lar os niveis circulantes de corticosterona e se-
rotonina em aves, promovendo maior bem-es-
tar e aumentando a tolerancia dos animais a
diversas situacoes de estresse. Além disso,
esses microrganismos podem contribuir pa-
ra uma melhor adaptacao a diferentes am-
bientes de criacdo. Outra funcionalidade am-
plamente estudada é na prevencao e no tra-
tamento de diarreias, um problema muito
comum principalmente em animais jovens.

As principais empresas globais do setor es-
tdo cada vez mais focadas nessa fascinante area
de pesquisa, investindo continuamente na bus-
ca por novas solucdes e na otimizacao da efici-
éncia dos produtos. Com isso, ferramentas au-
xiliares, como aidentificacdo precisa dos micro-
biomas também ganham relevancia. Essas tec-
nologias aprimoram o uso dos probioticos e nor-
teiam a utilizacdo de simbioticos e outros ele-
mentos para potencializar seus efeitos. Atual-
mente, um dos maiores desafios para a adocao
das novas geracoes é a barreira de custo do setor
pecuario. No entanto, assim como ja ocorreu em
outras areas, a tendéncia é que, no futuro, a in-
dustria encontre maneiras de viabilizar e incor-
porar as inovacoes ao mercado.m

DIANTE DA CRESCENTE RESTRIGAO
AD USO DE ANTIMICROBIANGS, 08
PROBIOTICOS TEM SE CONSOLIDADO
COMO UMA DAS PRINCIPAIS
ALTERNATIVAS PARA A SAUDE

E NUTRIGAO ANIMAL
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Sécio da PwC Brasil e
lider de Agribusiness
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Diretor da PwC Brasil
e especialista em
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Mauricio Moraes e Fabio Pereira

VIABILIDADE DOS NEGOCIOS
E A BUSCA PELA REINVENGAO

viabilidade econémica das empresas do
agronegocio no Brasil esta diretamente
relacionada a sua capacidade de adap-

tacdo e reinvencao face aos desafios e
transformacoes do século XXI. O agronego-
cio, um dos setores mais fundamentais e tra-
dicionais da economia brasileira, que é exem-
plo de inovacdo na producao agricola tropical,
precisara se reinventar para garantir sua rele-
vancia e sustentabilidade nos proximos anos.
De acordo com a 28?2 edicao da pesquisa Glo-
bal CEO Survey realizada pela PwC e publicada
em 2025, 44% dos CEOs do agronegocio acre-
ditam que suas organizacdes ndo serao viaveis
por mais de uma década, a menos que ocorram
mudancas significativas, um aumento conside-
ravel em relacdo aos 31% registrados em 2024.
Tal estatistica destaca uma urgente e crescente
necessidade de adaptacao diante das transfor-
macoes globais e tecnologias emergentes, am-
plificada por pressdes ambientais e de mercado.
Os lideres do agronegocio reconhecem que
precisam reinventar seus modelos de negocios
para garantir a longevidade de suas empresas.
Com um horizonte de viabilidade econémica
mais estreito, as estratégias de inovacao e trans-
formacao sao vitais. Um dos principais movi-
mentos observados é a formacao de parcerias
estratégicas. Dados indicam que 44% dos CEOs
do agronegocio no Brasil se engajaram em cola-
boracdes com outras organizacoes, 0 que nao
apenas supera a média nacional de 33% em 11
pontos percentuais, mas também demonstra um
setor mais proativo comparado aos pares inter-
nacionais. Essas parcerias, sao vistas como um
meio eficaz de compartilhar recursos, conheci-
mentos e inovacoes de forma agil e aberta, além
de explorar novas oportunidades de mercado.
Esse cenario de transformacao é impulsiona-

do por uma expectativa de retomada do cresci-
mento econdmico no agronegocio, que vem so-
frendo ao longo dos tltimos anos, mas nao isen-
to de desafios. A adocdo de praticas sustenta-
veis e de tecnologias emergentes, como a inte-
ligéncia artificial generativa, alinha-se a neces-
sidade em enfrentar questdes como as mudan-
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cas climaticas e a falta de mdo de obra quali-
ficada. Nesse contexto, inovacdes tecnologi-
cas, combinadas com estratégias de sustenta-
bilidade, tém potencial para aumentar a pro-
dutividade e melhorar os retornos sobre os
investimentos com baixo impacto climatico.

Além das parcerias, os CEOs tém investido
em diversificacdo, desenvolvendo produtos e
servicos inovadores em areas como tecnologia e
energia. O agronegocio brasileiro esta exploran-
do novos setores como tecnologia, oferecendo
solucdes de monitoramento agricola e automa-
cdo, e energia, com investimentos em bioener-
gia e biocombustiveis. Esta diversificacdo é im-
pulsionada pela integracao de tecnologias avan-
cadas e pelabusca de novas fontes de receita em
um ambiente global cada vez mais competitivo.

Para os proximos anos, a urgéncia de rein-
ventar se torna ainda mais critica, derivada
das pressoOes para transitar para uma econo-
mia de baixo carbono e para uma digitaliza-
cdo acelerada. A entrada de novos competido-
res de setores adjacentes intensifica a impor-
tancia de inovacao e diversificacdo estratégi-
ca para manter a competitividade. Nesse con-
texto, a lideranca ousada e decisdes estraté-
gicas serdo essenciais para equilibrar susten-
tabilidade, inovacao e resiliéncia. As empre-
sas que conseguem integrar esses elemen-
tos em suas estratégias estao mais bem po-
sicionadas para assegurar seu crescimen-
to em um cenario global em rapida evolucao.

Destaca-se, portanto, a importancia da alo-
cacdo agil de recursos, da adocao de tecnolo-
gias disruptivas e parcerias colaborativas. Es-
ses elementos serdo cruciais para assegurar
a relevancia e o crescimento da industria do
agronegocio, em um cenario global em conti-
nua transformacao. Em suma, a adaptacao e
reinvencao nao sao apenas caminhos para a
sobrevivéncia, mas estratégias indispensaveis
para a prosperidade do agronegdcio no Brasil.
Esse movimento proativo dos CEOs brasileiros
poe em evidéncia a ambicdo de conduzir suas
empresas a um futuro mais sustentavel, inova-
dor e economicamente viavel. m
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BEEF ON DAIRY

E TENDENCIA

DE PRODUTIVIDADE

PROJETO E UMA DAS MAIORES REVOLUGOES NA PECUARIA MODERNA,
COMBINANDO EFICIENCIA PRODUTIVA E RENTABILIDADE

océ produtor que busca aumento de efici-
éncia produtiva na pecudria em até 35%, fo-
conarentabilidade e qualidade Premium e
Choice para terminagdes com prazo médio

de 14 meses, continue lendo este artigo! Beef on
Dairy é uma forte tendéncia de produtividade!
A ciclicidade no setor esta relacionada ao ci-

clo da pecuaria e tem como base os principios da
oferta e da demanda, ou seja, quando ha maior
oferta, o preco cai, e vice-versa. Exemplifican-
do melhor, quando aumenta a oferta de vagas
para o abate, os precos dos bezerros caem, afe-
tando as demais categorias (bois magros e ma-
trizes), que também se desvalorizam. Quando
o preco de bezerros sobe, a disponibilidade de
vacas para o abate é reduzida, levando o pre-
¢o do boi gordo a se elevar. Assim, o preco do
boi é uma derivada das vacas disponiveis para o
abate - Eisso é possivel ser diferente - acredite!
Nessa tonica, o projeto Beef on Dairy se apre-
senta como uma das maiores revolucdes na pe-
cuaria moderna, combinando eficiéncia produ-
tiva e rentabilidade, advento este que tenho pes-
soalmente acompanhado seu desenvolvimento
em solo americano nos ultimos 3 anos. Nos Es-
tados Unidos, cerca de 20% do volume total de
carne bovina produzida em 2022 teve origem
em sistemas integrados com vacas leiteiras -
dai o nome Beef on Dairy. Esse modelo permite
aproveitar melhor os recursos genéticos e pro-
dutivos das vacas de descarte. No Brasil, estu-
dos sugerem que a aplicacdo desta técnica pode-
ria elevar em até 35% a eficiéncia da cadeia pro-
dutiva, potencializando a oferta de carne de al-
ta qualidade para mercados internos e externos.
Ha uma tendéncia crescente no mercado

de gado de corte Beef on Dairy. Essa mudan-
ca reflete uma resposta a fatores que estao re-
modelando o setor de carne bovina, como mu-
dancas nas demandas dos consumidores, baixo
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numero de cabecas de gado de corte, conside-
racoes economicas e impactos ambientais. Ha
potenciais de desenvolvimento onde ha de se
considerar que no Brasil, 40% do gado de cor-
te é criado em pastagens, 40% em regime de se-
miconfinamento e somente 20% confinado.

Desde os estagios iniciais de selecao genética
que estabelecem a base para os programas de re-
producao até os estagios finais de qualidade e aca-
bamento da carne, todos os aspectos contribuem
para o sucesso geral do setor de Beef on Dairy.

Estarei ao longo das proximas edicoes
detalhando ainda mais sobre essa metodo-
logia para que assim seja possivel perme-
ar a implementacdo deste processo e com is-
so, favorecer que haja ainda mais produtivi-
dade no setor da pecuaria de corte no Brasil.

O Brasil, como maior exportador mun-
dial de carne bovina, esta estrategicamente
posicionado para liderar a adocao do Beef on
Dairy com grandes vantagens competitivas.
Com condi¢oes climaticas favoraveis e abun-
dancia de recursos naturais, a producao inte-
grada pode ajudar o pais a atender a crescen-
te demanda por carne de alta qualidade. Estu-
dos sugerem que o Brasil pode aumentar sua
participacdo no mercado global de carne Pre-
mium e Choice em até 15% até 2030, utilizan-
do este modelo como diferencial estratégico.

No ano de 2023, foram abatidas 34,1 mi-
Ihoes de cabecas de gado, resultando em uma
producao de 8,91 milhdes de toneladas em car-
caca equivalente (TEC). Desse total, 25,7%, ou
2,29 milhdes de TEC, foram exportadas, en-
quanto 6,62 milhdes de TEC, correspondendo
a 74,29%, permaneceram no mercado interno.

O cenario atual para o setor de protei-
na bovina no Brasil é favoravel para a expor-
tacdo e dessa forma ha grandes alternati-
vas e oportunidades para serem exploradas. m



B IPIREN MAX

DIPIRONA

ALIVIRA

CONTROLE DO ESTRESSE TERMICO E
REACOES POS VACINAIS

- antitérmico

- analgéSiCO AAAAAAAAAAAAAAAAA % O.R AAAAA E
- adjuvante no tratamento de doencgas :
bacterianas e virais P> GooglePlay T

alivira.combr @ @ @ /alivirabrasil



VITRINE
AGRO

Ariovaldo Zani
¢ médico veterinario,
CEQ do Sindiragdes;

Presidente da Camara

de Sustentabilidade e
Bem Estar Animal/ABPA;
Presidente do Conselho
Consultivo de Insumos
Agropecuérios e Industria
Extrativa/SENAI SP
arizanni@uol.com.br

BOLSOVAZIO
POR CONTA DO DOLAR!

e acordo com as previsoes do Internatio-

nal Grain Council (Grain Market Report

561 - 2025, January 12nd), a oferta global
2024,/2025 de graos podera alcancar 2,9 bi-
Ihoes de toneladas (safra de 2,305 bilhoes + esto-
que de 0,604 bilhdo), enquanto a demanda aproxi-
mar-se de 2,335 bilhdes, resultando em estoque de
passagem de 573 milhdes de toneladas (figura 1).
Ja o levantamento para a mesma safra, ela-
borado pelo Departamento de Agricultura dos
EUA/USDA (World Agriculture Supply and De-
mand Estimates/WASDE 657 - 2025, January
10th), prevé colheita de mais de 2,8 bilhoes de
toneladas de graos e estoque de passagem re-
sultante de 756 milhoes de toneladas (figura 2).
A despeito das diferencas apuradas nos
relatorios, os estoques globais seguem retro-
cedendo de 2022 para ca, enquanto a redu-
¢do mais recente ¢ influenciada pelo recuo da
oferta de milho (figura 3), em parte, na Argen-
tina por causa do clima seco, enquanto, nos
Estados Unidos, a oferta deve seguir estavel.
No caso da soja, a expectativa para esma-
gamento é positiva (figura 4), apesar da menor
oferta da oleaginosa na Argentina e das perdas
no sul do Brasil, por conta da estiagem que tem

FIGURA 1.

comprometido sobremaneira a produtividade
no Rio Grande do Sul e no Mato Grosso do Sul.

Em fevereiro passado, a CONAB estimou pro-
ducao de 122 milhdes de toneladas de milho e
166 milhoes de toneladas de soja para essa sa-
fra 2024,/2025, montantes considerados sufi-
cientes para atendimento da demanda (alimen-
tacdo humana e animal, etanol, biocombustivel
e exportacoes). A industria de racdes brasileira
aponta consumo em torno de 60 milhdes de to-
neladas do respectivo cereal (considerando o
montante que resulta no DDG) e praticamente
20 milhoes de toneladas de farelo de soja nes-
se ano corrente. Alias, ambos insumos, decer-
to, representarao mais de 70% do custo da ali-
mentacdo de aves e suinos, por exemplo. Vale
ressaltar que os precos desses insumos (prati-
cados no Estado de Sao Paulo) seguiram sentido
oposto (figura 5), quando comparada a cotacao
de dezembro/24 com amédia calculada no inter-
valo estabelecido entre janeiro e novembro,/24,
respectivamente (MILHO/ 60kg - R$ 73,00 e R$
63,00 - alta de mais de 16%; FARELO SOJA/ton
- R$ 1994,00 e R$ 2074,00 - recuo de 3,9%).

Jao efeito (dos mesmos pressupostos da su-
pramencionada simulacdo) sobre o custo hipoté-

OFERTA E DEMANDA GLOBAL GRAQS (I6C)

Toneladas (milhao) 2022/2023 2023/2024*(a)  2024/2025*(b) (b/a)
Estoque inicial 619 615 604 -18
Producéo 2.269 2.309 2.305 -0,2
Suprimento Total 2.887 2.924 2.909 -05
Demanda Total 2.273 2.320 2.335 0,6
Alimentagéo Humana 761 769 775 08
Alimentagdo Animal 1.016 1.042 1.047 05
Uso Industrial 369 386 393 18
Outros 127 123 120 24
Estoque Passagem 615 604 573 -5,1
Comeércio Exterior 429 459 420 -8,5

14 recoroon.con.8R

*Estimativa; **Previsdo; Fonte: IGC



runa 2. OFERTA E DEMANDA GLOBAL GRAQS - USDA

Toneladas (milhao) Produgao Oferta Comércio Demanda Estoque Estoque/Uso
2022/2023 2.762 3.6562 497 2.770 791 28,6%
2023/2024* 2.820 3.612 515 2.818 793 281%
2024/2025** 2.819 3612 493 2.856 756 26,5%

rcura 3. OFERTA E DEMANDA GLOBAL/MILHO - USDA

Toneladas (milhao) Producao Oferta Exportagao Demanda Estoque Estoque/Uso
2022/2023 1163 1477 180 1172 305 26,0%
2023/2024* 1230 1535 197 1.219 316 25,9%
2024/2025** 1213 1629 181 1.238 290 23.4%

*Estimativa;

**Previsdo; Fonte: USDA (Estoque ajustado por conta dos grdos em transito, ano comercial)

ricura 4. OFERTA E DEMANDA GLOBAL/FARELO SOJA — USDA
Toneladas (milhao) Produgao Oferta Exportacao Demanda Estoque Estoque/Uso
2022/2023 248 265 67 247 13 5,3%
2023/2024* 260 273 70 254 14 5,5%
2024/2025** 274 288 72 268 17 6,3%

*Estimativa;

**Previsdo; Fonte: USDA (Estoque ajustado por conta dos grdos em transito, ano comercial)

tico em dolares das racoes para fran- gy 5 \/ARIAGAQ INDICE DO PREGO DOS INSUMOS

gos de corte, resultou em incremen-

to de apenas 3%, enquanto em Reais/ 100
tonelada escalou 13% (figura 6). Por 95
sua vez, o frango vivo avan¢ou pou- 90

co mais de 7%, quando comparado 85 85

0 preco pago por quilo em dezem-

bro/24 com a média apurada no in- 100 g5 95

tervalo dos onze meses anteriores. 9 90

% 9% 95 96 95

% w
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A persisténcia dessa desvaloriza-
¢do cambial demasiada continua incre-

m milhoR$/60kg M farelo sojaR$/ton

mentar o custo das racoes, além de tan-

tos outros insumos empregados na ca-
deia produtiva agroindustrial (embala-
gens, energia elétrica, transportes) e So-
bre a interface varejista dos alimentos
que culmina na carestia percebida com

FIGURA 6.

"jan/24 fev/24 mar/24 abr/24 mai/24 jun/24  jul/24 ago/24 set/24 out/24 nov/24 dez/24

Fonte: CEPEA, adaptado Sindiracées

mais intensidade pelo consumidor,so- \/ARIAGAQ NO CUSTO DA RAGAQ E PREGO DO FRANGO

bretudo os mais pobres, cujo com-

prometimento da renda com alimen- ‘ M Frango vivo (R$/ton) M Racdo (U$/ton) 1 Racdo (R$/ton) ‘ 120

tacdo ja alcanca 29%, segundo o IPEA.
A sustentabilidade das contas pu-

blicas com a retomada da confianca

dos investidores depende de um “ca-

valo de pau” do Executivo no Orca- 100 100

mento, ja que somente um rigoroso

controle das despesas sera capaz de

100

110 1p3

arrefecer o impulso inflacionario sus-  jan/24 fev/24 mar/24 abr/24 mai/24 jun/24 (ul/24 ago/24 set/24 out/24 nov/24 dez/24

tentado pelo dolar nas alturas. m

Fonte: Sindiragoes

FEEDFOOD.COMBR 1D



NAO TEM .
MAIS VOLTA

CEO DA VALEQURO BIOTEC, LUCIANO GALERA, EXPLICA QUE O MERCADO DE BIOSOLUGOES PARA AS
LAVOURAS DE MILHO E SOJA TEM CRESCIDO NO BRASIL. CONFORME ELE, NOS ULTIMOS CINGO ANOS, 0
MERCADO DE BIOLOGICOS PARA ESTAS CULTURAS, CRESCEU, EM MEDIA, 50% A0 ANO. LUCIANO ENTENDE
QUE ESSE CAMINHO E SEM VOLTA, POIS 0 PRODUTOR COMEGA A PERCEBER QUE 0 USO DOS PRODUTOS
BIOLOGICOS, EM CONJUNTO COM OUTRAS PRATICAS AGRICOLAS, REFLETE EM MAIOR PRODUTIVIDADE

MARCELO MACAUS
especial para FEED&FOOD

ngenheiro agronomo ha 35

anos, Luciano Galera tem

uma extensa carreira de ser-

vicos prestados ao agronego-

cio nacional. Ao longo des-

ses 35 anos, passou por gran-
des multinacionais como Bayer e Du-
Pont, em diferentes posicoes de lide-
ranca, foi diretor de MKT e P&D na
Ourofino Agrociéncia além de CMO
em duas diferentes teses do Fundo
de Investimento Patria. Desde janei-
ro de 2022, é CEO da Valeouro Bio-
tec, empresa especializada em solu-
¢Oes biologicas para o setor e que tra-
balha, ao lado de universidades e cen-
tros de pesquisa, no desenvolvimen-
to de um portfolio robusto, tecnolo-
gico e disruptivo visando minimizar
autilizacao de produtos quimicos in-
tegrando no manejo solucoes biolo-
gicas, especialmente para a produ-
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¢ao de milho, soja e cana-de-actcar.

Em entrevista a FEED&FOOD, ele
atesta: o Brasil hoje é o pais que tem
0 maior crescimento global na uti-
lizacdo de biosolucdes que promo-
vem sustentabilidade, maior pro-
dutividade e eficiéncia economica.

Na sequéncia, confira a entrevista
completacom o CEO da Valeouro Biotec.

REVISTAFEED&FOOD — Como os pro-
dutos bioldgicos estao beneficiando as
lavouras de milho e soja? Luciano Ga-
lera - Os produtos biol6gicos podem
contribuir com essas lavouras de di-
ferentes maneiras: bioestimulando
as plantas, controlando pragas e do-
encas como também fixando ou dis-
ponibilizando nutrientes no solo. Os
Bioestimulantes promovem maior en-
raizamento e crescimento das plan-
tas além de atuarem no metabolis-

Foto: divulgacao




LUCIANO GALERA

E ENGENHEIRO
AGRONOMO, POSSUI
MBAS EM MARKETING,
ADMINISTRAGAO
ESTRATEGICA E
GESTAO EMPRESARIAL,
ATUALMENTE

ATUA COMO CEO DA
VALEOURO BIOTEC

mo, ajudando-as a superar situacoes
de estresse, como a falta de agua. Ha
também, em nossa linha de bioesti-
mulantes, condicionadores de solo a
base de acidos organicos , nutrientes
e extrato de algas, que preparam o So-
lo com altas cargas organicas parare-
ceberem 0s microorganismos biol6-
gicos benéficos além de atuarem co-
mo precursores hormonais auxilian-
do a planta a promover maior enrai-
zamento e crescimento vigoroso. No
controle biolégico, sdo utilizados mi-
Cro-organismos para combater pragas
e doencas. Por exemplo, no milho, a
Beauveria, um microorganismo a ba-
se de fungo, é muito eficiente no con-
trole da cigarrinha, praga de dificili-
mo controle nesta cultura. Ja na so-
ja, esse mesmo micro-organismo tam-
bém pode ser utilizado no controle da
mosca branca. Ha também biofungi-
cidas tanto para o controle de doen-
cas foliares como de solos, além de
nematicidas para controle de nema-
toides ou vermes de solo que sao mui-
to prejudiciais a maioria dos cultivos,
além de produtos que combatem per-
cevejos e lagartas. Por fim, os bioferti-
lizantes e inoculantes, atuam na fixa-
¢ao de nitrogénio direto da atmosfera
em uma relacao simbiotica da planta
com as bactérias bem como na solubi-
lizacao de fosforo, tornando esses nu-
trientes mais disponiveis para as plan-
tas. No milho, por exemplo, 0 Azospi-
rillum, além de ajudar a plantana fi-
xacao de nitrogénio, também promo-
ve 0 crescimento das raizes, enquan-
to outro produto a base de bactéria,
transforma o fosforo retido e indispo-
nivel no solo em uma forma assimila-
vel pela planta. Na soja, as bactérias fi-
xadoras de nitrogénio sao amplamen-
te utilizadas ha décadas, fazendo com
que o pais economize bilhoes de do-
lares anuais com a reducao na utili-
zacao de fertilizantes quimicos como
fontes de nitrogénio, macronutriente
essencial as plantas. A Valeouro tem
como visao a integracdo das praticas
agricolas onde a utilizacdo de biol6-
gicos passa a ser de fundamental im-
portancia para aumentos de produti-
vidade e qualidade além de reduzir,
significativamente, os impactos am-
bientais. A rotacao de culturas ea »




alternancia entre quimicos e biologi-
cos ajudam a reduzir a resisténcia de
pragas e doencas trazendo maior efi-
cacia, facilitando o manejo agricola.

Do ponto de vista da sustentabilida-
de, poderiamos dizer que os biologi-
cos ajudam a reduzir o impacto am-
biental? Com certeza! Ao introdu-
zir os biologicos no manejo, a utili-
zacdo de produtos quimicos ( ferti-
lizantes e agroquimicos ) pode ser
reduzida, contribuindo assim pa-
ra uma lavoura mais sustentavel.

Vocé tem como mensurar oimpacto na
renda, na quantidade de producao ge-
rada? Como ja comentado, os produ-
tos biologicos cresceram, no Brasil,
50% ao ano nos ultimos cinco anos.
A razdo para tal crescimento, é que o
produtor esta percebendo aumento
de produtividade e qualidade da pro-
ducao ao se utilizar essas novas tec-
nologias. Nao estamos sugerindo aqui
para o produtor abandonar os quimi-
cos para utilizacdo somente de bio-
l6gicos, estamos falando de integra-
¢ado das praticas com utilizacao racio-
nal de quimicos e biologicos visando
maior eficiéncia, reducdo de custos e
aumento da produtividade, além de
promover maior sustentabilidade.

Vocé acha que isso reflete, de algu-
ma forma, na cadeia de produgao de
proteina animal? Se vocé consegue
maior produtividade com melhor
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qualidade na producao de milho e
soja, que sao bases alimentares pa-
ra a formacao de proteina animal, es-
tamos falando aqui de um reflexo di-
reto na producao de proteina animal.

O controle da micotoxina é um grande
problema que temos na area de nutri-
cao. Existe alguma maneira de reduzir
as perdas por meio do biolégico? Es-
tamos desenvolvendo uma linha de
produtos biol6gicos para a silagem de
milho, visando manter a qualidade do
grao por longos periodos além de re-
duzir a contaminacdo por microorga-
nismos maléficos que poderiam con-
tribuir para o incremento de toxinas
indesejaveis na alimentacdao animal.

Gostaria que deixasse uma mensagem
sobre essatendéncia de usar produtos
biolégicos, a importancia disso, tanto
para o meio ambiente, como para a eco-
nomia do setor e que falasse o que es-
pera na Valeouro neste ano. Os produ-
tos biologicos comecam a ganhar um
certo protagonismo na area de inova-
¢ao tanto no Brasil quanto a nivel glo-
bal e novas tecnologias, ainda mais
eficientes e disruptivas, estdo a cami-
nho aceleradas com a utilizacao de no-
vas ferramentas de engenharia gené-
tica além de inteligéncia artificial tan-
to para selecao especifica de novos mi-
crorganismos e seus metabolitos co-
mo para melhorias de bioprocessos,
As projecoes futuras, indicam que es-
se mercado continuara crescendo no

“0 BRASIL HOJE £ 0 PAIS QUE TEM 0 MAIOR
CRESCIMENTO ANUAL NA UTILIZAGAD DE BIOLOGICOS.
HA GRANDES EMPRESAS INVESTINDO POR AQUI,

- AMPLIANDO SUAS INSTALAGOES E 0 PRODUTOR
REALMENTE ESTA ADERINDO A ESTA PRATICA"

mesmo ritmo de anos anteriores pa-
ra 0s proximos cinco anos. Para se ter
uma melhor idéia da magnitude des-
se mercado, em 2023, foram comer-
cializados no Brasil aproximadamen-
te R$5 bilhoes de produtos bioldgicos.
Para 2030, as projec¢des indicam que
omercado continuara crescendo forte-
mente fazendo com que os biologicos
possam triplicar de tamanho ou ultra-
passar os R$15 bilhdes. Quando o pro-
dutor entende os beneficios do mane-
jo integrado com biologicos, ndo tem
mais volta. Acreditamos neste merca-
do e aValeouro esta fazendo um gran-
de investimento em novas instalacées
industriais de forma a proporcionar, a
esse mercado, cada vez mais exigen-
te, produtos com altissima tecnolo-
gia e eficacia para diferentes cultivos.

Vocé acha que nao tem volta? Por qué?
Nao tem. E uma tecnologia muito in-
teressante, de menor impacto, de me-
nor custo, que esta em constante evo-
lucéo e que traz maior produtivida-
de e qualidade na producao, além de
maior sustentabilidade. E uma rea-
lidade. Esse movimento ndo é s6 no
Brasil. E um movimento global, mas
o Brasil hoje é o pais que tem o0 maior
crescimento anual na utilizacao de
biolégicos. Tem grandes empre-
sas locais e multinacionais investin-
do fortemente nesse segmento aqui,
ampliando suas instalacdes e o pro-
dutor realmente esta cada vez mais
adotando essas novas tecnologias. m

Foto: banco de imagens F&F
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TRES DECADAS

NA POLE

POSITION

COBB-VANTRESS COMEMORA SEU PIONEIRISMO E SUAS
CONTRIBUIGOES EM MELHORIAS GENETICAS PARA 0 MERCADO
AVICOLA MUNDIAL

CAMILA SANTOS
camila@dc7comunica.com.br

a 30 anos, a Cobb-Vantress

comecava a escrever uma

historia de sucesso no Bra-

sil, marcada por inovacao,

compromisso com a quali-

dade e um impacto trans-

formador na industria avi-

cola global. Tudo comecou

em 1993, quando as primei-

ras tratativas para a instala-

cao de uma unidade da Co-

bb no pais foram iniciadas. Em parceria com
as empresas Frango Sertanejo e Globoaves,
foi formalizada uma joint-venture que deu
origem a Cobb-Vantress Brasil. Dois anos de-
pois, em 1995, a Cobb-Vantress Internacional
assumiu o controle total da operacdo, conso-
lidando sua presenca no mercado brasileiro
e, posteriormente, em toda a América do Sul.
Desde o inicio, a companhia teve um olhar
além das fronteiras nacionais. A subsidiaria
comecou suas operacoes atendendo e ven-
dendo para paises como Argentina, Peru, Co-
l6mbia, Bolivia, Venezuela, Paraguai, Chile e
Equador. Em 2023, a empresa expandiu ain-
da mais seu alcance, passando a abranger to-
da a América Latina e o Canada, sob a nova
denominacao Cobb-Vantress LatCan. Essa ex-

Fotos: divulgagdo

pansao reforcou o papel da empresa como
uma lider global no setor de genética avicola.

Cassiano Bevilaqua, diretor associado de
Marketing e Servico Técnico LatCan, desta-
ca a importancia dessa trajetoria: “A Cobb-
-Vantress trouxe tecnologia de ponta para o
Brasil e ajudou a transformar o pais em um
dos maiores players globais na producao
de frango. Nossa missdo sempre foi ir além,
entregando solucdes que nao sO atendem,
mas superam as expectativas do mercado.”

Ele ressalta o papel crucial do melhora-
mento genético no sucesso da empresa: “Nos-
so programa de genética é a espinha dorsal de
tudo o que fazemos. Ele permite que nossos
clientes produzam mais carne com menos re-
cursos, o que é essencial em um mundo que
demanda sustentabilidade e eficiéncia. O Co-
bb Male, por exemplo, é um produto que re-
volucionou o mercado, oferecendo ganhos de
peso e conversao alimentar incomparaveis.”

De acordo com Bevilaqua, nos ultimos
anos, a empresa investiu consideravelmente
em pesquisa e desenvolvimento para garantir
que seus produtos continuem sendo 0s mais
competitivos do mercado. “Iniciativas como o
Proving Ground, por exemplo, nos permitem
acelerar o desenvolvimento de novos pro- p»
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dutos, entregando inovacao e eficién-
cia em um ritmo sem precedentes.”

Para se manter na pole position, a
companhia combina producao pro-
pria e parcerias estratégicas. A em-
presa constroi relacoes de longo pra-
70 baseadas em confianca e excelén-
cia. “Nosso slogan, ‘ndo é s6 genética,
¢é ter com quem contar’, reflete exata-
mente isso, pois, oferecemos supor-
te técnico especializado que acom-
panha nossos clientes em todas as
etapas da producao, desde as matri-
zes até o abatedouro”, diz o diretor.

E importante ressaltar que, além
dos beneficios entregues aos clientes
e parceiros, a empresa tem, ao longo
de sua historia, um papel fundamen-
tal no avanco cientifico da avicultura.
Por meio de parcerias com universida-
des e instituicoes de pesquisa, a em-
presa investe em novas tecnologias e
técnicas de producao que priorizam a
saude e o bem-estar das aves. O pro-
grama de Iniciativa a Pesquisa CRI(Co-
bb Research Initiative) ¢ um exemplo
disso, financiando pesquisas que res-
pondem aos principais desafios da in-
dustria avicola global. “A ciéncia é a
base de tudo o que fazemos”, destaca.

De olho nos compromissos com
governanca ambiental, social e Cbl_‘p

LINHA DO TEMPO
1995

Fundacao da subsidiaria brasileira da
Cobb-Vantress, em Guapiagu(SP), no dia
02/03/1995. Clientes de toda a América do Sul
passam a contar com producao e atendimento
comercial direcionados a partir do Brasil.
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ADAPTAMOS NOSSOS
SERVIGOS PARA
GARANTIR QUE

CADA CLIENTE ALCANCE

0 MAXIMO POTENCIAL
DE NOSSA GENETICA

BERNARDO GALLO,
VICE-PRESIDENTE
DA COBB LATCAN

1997

Firmada a parceria
Com aempresa
Agrogen que passou a
ser multiplicador Cobb
naregido Sul do pais.

1998

Inaugurada a segunda
granja [Granja 02)

no pais, iniciando a
conquista do mercado
Sul-americano.



racial e social, além de treinamentos
continuos para conscientizar nossos
colaboradores sobre aimportancia de
um ambiente inclusivo”, diz Bernardo
Gallo, vice-presidente da Cobb LatCan.

A DECISAO ESTRATE!}ICA DE INVESTIR NA
COMPARTIMENTACAQ. Em um mundo
onde a seguranca sanitaria e a bios-
seguridade sdo cada vez mais cri-
ticas para a industria avicola, a Co-
bb-Vantress deu um passo a fren-
te ao adotar o modelo de comparti-
mentacao. Essa decisdo estratégi-
ca surgiu da necessidade de enfren-
tar desafios globais, como o avan¢o
da Influenza Aviaria e a Doenca de
Newcastle, que ameacam nao ape-
nas a saude das aves, mas também
a estabilidade da cadeia produtiva.

Rafael Bampi, diretor associado
de Sanidade e Qualidade para Amé-
rica do Sul, explica: “A compartimen-
tacdo foi uma resposta natural a nos-
sa busca por exceléncia em biosse-
guridade. Ja tinhamos um sistema
robusto de producdo, mas percebe-
mos que poderiamos ir além, crian-
do um ambiente ainda mais segu-
ro e controlado para nossas aves.”

E foi assim que, em 2016, a em-
presa se tornou a primeira do mun-
do a receber a certificacdo de com-
partimentacdo, validada pela OIE (Or-
ganizacdo Mundial de Saude Animal)
- modelo divide a producdo em uni-
dades altamente controladas, com
normas rigorosas de biosseguran-
¢a, garantindo que, mesmo em ca-
so de surtos sanitarios, a producao
possa continuar sem interrupcoes.

Implementar um sistema de com-
partimentacdo nao foi uma tarefa sim-
ples. Foi necessario investir, discipli-

CASSIAND BEVILAQUA E DIRETOR ASSOCIADO
DE MARKETING E SERVIGO TECNICO LATCAN

nar a parte operacional e gerir uma
mudanca cultural dentro da empresa.
“Um dos maiores desafios foi garan-
tir a rastreabilidade total dos proces-
sos produtivos desde a chegada dos
insumos até a entrega dos produtos,
monitorando e documentando todo o
processo com precisao”, relata Bampi.

De acordo com ele, a Cobb-Van-
tress, no entanto, estava preparada.
“Com a biosseguridade ja enraizada
em nossa cultura, a empresa rapida-
mente se adaptou as exigéncias do no-
vo modelo. Desde 2016, a cada dois
anos, a Cobb revalida sua certificacao,
mantendo-se como referéncia global
em seguranca sanitaria”, declara o di-
retor destacando que o novo mode-
lo trouxe beneficios tangiveis para a
empresa e para seus clientes. “Em ca-

so de crises sanitarias no pais, como
surtos de Influenza Aviaria ou Doenca
de Newcastle, por exemplo, podemos
continuar com a operacao e suportar
o abastecimento de ovos e aves de um
dia para o mercado nacional e inter-
nacional. Isso traz uma camada extra
de seguranca para nossos parceiros
comerciais, pois sabem que, mesmo
em cenarios criticos, podem contar
com o fornecimento da Cobb”, afirma.

Olhando para o futuro, o profis-
sional vé a compartimentacdo co-
mo um modelo que ganhara cada
vez mais espaco na avicultura mun-
dial. “A Cobb, como pioneira nes-
se modelo, continuara liderando pe-
lo exemplo, incentivando outras em-
presas a adotarem praticas seme-
lhantes. Quanto maior for a biosse-
guridade no setor, mais resiliente e
sustentavel sera a avicultura global.”

INUVA(}KO E EXCELENCIA EM CONTROLE
SANITARIO.Outro ponto de relevancia
para o time é o Laboratério de Qua-
lidade da Cobb-Vantress, que é con-
siderado um dos pilares da empresa,
garantindo padroes elevados de bios-
seguridade e qualidade em todos os
seus produtos. Com testes sorologi-
cos, microbioldgicos, genéticos e mo-
leculares, o laboratorio valida o status
sanitario dos plantéis, auxiliando em
decisoes estratégicas e respondendo
rapidamente a qualquer desafio que
surja. “Nosso laboratorio é como um
guardido da qualidade. Cada teste
que realizamos é um passo a mais pa-
ra garantir que nossos clientes rece-
bam produtos da mais alta qualidade,
capazes de expressar todo o potencial
da genética Cobb”, informa Bampi.

“Cadaresultado que obtemosnos »

2001 2002 2004 2005

| | — |
Construcéo da Instalagao Inicio das Parceria entre Granja Alvorada e Cobb
primeira granja de do Incubatorio atividades do tem inicio. Comisso, a Cobb passa a ter
hisavos (Granja 03] de Bisavds (ICB) novo escritorio mais uma granja de avos (Granja 06).
em Paulo de - Palestina-SP em S&o José do Construcéo do segundo Incubatério
Faria-SP. Rio Preto-SP de avés (ICM) - Agua Clara-MS.
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permite ajustar e otimizarnossaprodu- | tress se tornouum dos pilares funda-  da cliente em toda a regido LatCan.

cdoeisso se traduz emuma genéticaca- | mentais da empresa, personificando Para Brandalize, o grande dife-
davezmaisrobustaeeficiente,queentre- | o lema “ndo é s6 genética, é ter com  rencial do Servico Técnico da Cobb
ga resultados excepcionais no campo.” | quem contar”. Vitor Hugo Brandali-  esta na proximidade e na confianca

Os avancos nao param por ai: A Co- | ze, diretor de Servico Técnico e Ven-  que a equipe constroi com os clien-
bb-Vantress esta construindoumano- | das da Cobb-Vantress LatCan, desta-  tes. “Investimos em pessoas, experi-
va estrutura laboratorial, com 1.100 | caaevolucdo desse setor: “Nosso Ser-  éncia e know-how para entender as
m?, que deve ser entregue até dezem- | vico Técnico comecoufocadonoaten- necessidades de cada cliente e aju-
bro de 2025. Essa expansdo permi- | dimento de matrizes e clientes dire-  da-los a extrair o maximo potencial
tird que a empresa atenda com ain- | tos, mas, com o crescimento da Co- econdmico de nossos pacotes gené-
da mais eficiéncia suas unidades de | bb, expandimos nossa atuacdo pa-  ticos. Essa abordagem personaliza-
producao e, consequentemente, seus | ra toda a cadeia produtiva, desde as  da e focada em resultados tem sido
clientes. “Estamos investindo no fu- | matrizes até o abatedouro”, informa.  um dos principais fatores de suces-
turo. Com essa nova estrutura, po- Hoje, a equipe técnica da Cobb é  so da Cobb no mercado”, destaca.
deremos continuar liderando o mer- | composta por gerentes técnicos re- Ferramentas e metodologias de tra-
cado, oferecendo solucbes inova- | gionais e especialistas em areas co-  balho consolidadas permitem monito-
doras e mantendo os mais altos pa- | mo incubacdo, frango de corte, am-  rar a evolucdo dos trabalhos e garan-
droes de qualidade”, prevé o diretor. | biéncia, sanidade, nutricdo e aba- tir que as acOes definidas em conjun-
R tedouros. Essa estrutura permite a  to com o cliente sejam implementadas
A ESSENCIA DO COMPROMISS0. Ao lon- | empresa oferecer um suporte com-  comsucesso. “A taxa de sucesso dessas
go de seus 30 anos de atuacaono Bra- | pleto e personalizado, atendendo  intervencdes é muito alta, o que com-
sil, o Servico Técnico da Cobb-Van- | as necessidades especificas de ca- prova a eficacia do nosso trabalho”.

_._._._. ._._
| | — . :
Ampliacao Cobb compra a empresa Inicio dos investimentos Inicio das
do escritdrio Hybro com unidade em da Cobb-Vantress Brasil nas operagoes
administrativo |tapagipe-MG. Construgéo comunidades locais, com especial da Granja de avds
em Guapiagu-SP do primeiro Laboratdrio foco na melhoria da qualidade (Granja04), em
Cobb-Guapiagu-SP. de vida de idosos e criangas. Campina Verde-MG.
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Além disso, a Cobb tem trabalhado
para garantir a seguranca no abasteci-
mento de matrizes. “Essa previsibili-
dade é um diferencial importante em
um mercado cada vez mais dinami-
co e competitivo”, destaca o diretor.

A Cobb-Vantress tem incorpora-
do a tecnologia e a digitalizacao em
todas as etapas de sua operacao, e 0
Servico Técnico nao fica de fora. “A
inovacao esta no DNA da Cobb,” afir-
ma. “Utilizamos ferramentas como
rastreamento de entregas, climatiza-
cdo de veiculos de transporte e pro-
cessos de qualidade que estdo en-
tre os mais avancados do mercado”.

O MPS (Management Poultry Sys-
tem) é um exemplo claro de como a
tecnologia esta transformando o su-
porte técnico. “Com essa ferramen-
ta, podemos agir de forma proativa,
identificando e corrigindo desvios an-
tes que eles impactem a produtivida-
de,” explica Brandalize. Além disso,
a Cobb esta constantemente adap-
tando seus sistemas de trabalho pa-
ra incorporar novas tecnologias, ga-
rantindo que seus clientes estejam
sempre a frente no mercado. “Nos-
SO COMpPromisso é estar sempre ao la-
do do cliente, seja no campo, no aba-
tedouro ou em qualquer etapa da ca-
deia produtiva. E isso que nos dife-
rencia: nao é s6 genética, é ter com
quem contar”, conclui Brandalize.

BUNSUI,IDAG[\[] NA AMERICA LATINA E
CANADA. A Cobb-Vantress tem uma
atuacao robusta e estratégica na re-
gido da América Latina e Canada (La-
tCan), consolidando-se como uma li-
der incontestavel no setor avicola. A
companhia é responsavel pela comer-
cializacao e suporte técnico em 10 pa-

RAFAEL BAMPI £ DIRETOR ASSOCIADO DE
SANIDADE E QUALIDADE PARA AMERICA DO SUL

ises: Brasil, Argentina, Paraguai, Uru-
guai, Chile, Bolivia, Equador, Peru, Ve-
nezuela e Colémbia. Além disso, a uni-
dade brasileira tem capacidade pa-
ra exportar pintos de um dia e ovos
férteis para Europa, Africa e Asia.

Bernardo Gall destaca a impor-
tancia dessa expansao: “Nossa pre-
senca na regiao LatCan é um refle-
x0 do compromisso da Cobb em es-
tar proxima dos clientes, entenden-
do suas necessidades e oferecendo
solucoes que realmente fazem a dife-
renca. Essa proximidade nos permi-
te consolidar nossa lideranca e con-
tribuir para o desenvolvimento da avi-
cultura em cada um desses paises.”

Na opinido de Bernardo Gallo, a
empresa entende que cada merca-
do tem suas particularidades, e por

Cobb-Vantress Brasil torna-se a primeira
companhia avicola com modelo de

compartimentagdo do mundo com aprovacéao da
Organizagao de Satde Animal (OIE). Cobb-Vantress
Internacional completa seu primeiro centenério.

VITOR HUGO BRANDALIZE E DIRETOR DE
SERVICO TECNICO E VENDAS DA COBB LATCAN

isso investe em um servico de in-
teligéncia que analisa as deman-
das especificas de cada cliente. “Te-
mos uma linha de produtos diver-
sificada para atender todo o merca-
do, desde matrizes até avos, e adap-
tamos nossos servicos para garantir
que cada cliente alcance o maximo
potencial de nossa genética,” explica.

De acordo com ele, essa aborda-
gem personalizada tem sido funda-
mental para o sucesso da empresa
na regido. “Um exemplo disso é o fa-
to de a Cobb contar com 46 clientes
que utilizam exclusivamente sua ge-
nética, representando mais de 30% de
sua base de clientes. Isso comprova
que estamos entregando produtos de
alta qualidade e um suporte técnico e
comercial que gera confianca e re- »

Cobb compra a parte Expansao da
da Granja Alvorada e passa granja de avés
aser dona exclusiva da (Granja 02), em
granja de avos (Granja 06), Palestina-SP.

de Agua Clara-MS.
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sultados” comenta o vice-presidente.

Ele enxerga um futuro promissor
para a avicultura na regiao LatCan,
com a Cobb-Vantress desempenhan-
do um papel central nesse cenario. “A
demanda por proteina animal conti-
nua crescendo e a avicultura tem um
papel crucial nesse contexto. Nossa
missdo é continuar fornecendo ge-
nética de ponta, aliada a um suporte
técnico excepcional, para ajudar nos-
sos clientes a atenderem essa deman-
da de forma sustentavel e rentavel.”

Gallo também destaca a impor-
tancia da inovacao e da adaptacao
continua. “Estamos sempre buscan-
do novas formas de melhorar nos-
sos produtos e servicos, seja por
meio de avancos genéticos, tecno-
logias de producdo ou praticas de
manejo. Queremos ser nao apenas
uma fornecedora, mas uma parcei-

ra estratégica para nossos clientes.”

Aorefletir sobre os 30 anos da Cobb-
-Vantress no Brasil, Bernardo Gallo des-
taca alguns momentos marcantes: “A
rapida expansao da Cobb, a aceitacao
do mercado brasileiro, a evolucao dos
resultados zootécnicos alcancados por
nossa genética e o respeito que conquis-
tamos dos clientes sao pontos que nos
enchem de orgulho. Esses marcos mos-
tram que estamos no caminho certo.”

O legado da Cobb-Vantress é cla-
ro: “Fornecer uma proteina saudavel
e acessivel para alimentar o mundo,
sempre comprometidos com o su-
cesso de nossos clientes. Nossos pro-
dutos sao referéncia tanto em ma-
trizes quanto em frango de corte”.

Bernardo Gallo encerra com uma
mensagem de gratiddao e otimismo:
“Gostariamos de agradecer aos nos-
sos clientes, parceiros e colaborado-
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Expanséo da granja Inicio da construgao
de avos (Granja 04) do incubatorio

e bisavos (Granja 09), deavos (ICP),

em Itapagipe-MG. em Prata-MG.

res pela confianca e pelo apoio ao lon-
go desses 30 anos. A Cobb sempre foi
transparente, consistente e comprome-
tida com a evolucao continua. Temos
muito orgulho do que construimos até
aqui, e estamos animados com o fu-
turo. Novos ganhos genéticos, produ-
tos ainda mais equilibrados e soluc¢des
inovadoras estao por vir, sempre com
0 objetivo de potencializar o suces-
so de nossos clientes e contribuir pa-
ra o crescimento da avicultura global.”

Com trés décadas de historia, a Co-
bb-Vantress segue liderando com ex-
celéncia, inovacao e um compromisso
com seus clientes e com o setor avico-
la. O futuro, sem duvida, reserva ain-
da mais conquistas e impactos posi-
tivos para a regiao LatCan e além. m

Expanséo do Cobb-Vantress
Laboratorio de completa 30 anos
Qualidade da Cobb no Brasil.

Brasil, em Guapiagu-SP.

Fotos: divulgacdo
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DESCUBRA A CHAVE DO
SUCESSO PARA MINIMIZAR
O ESTRESSE TERMICO.

DCAD Plus fornece aos animais o potassio necessario para manter o desempenho e melhorar
a produtividade. A reposicao do potdassio (K) perdido na producao e na manutencao didria

é essencial para garantir a homeostase e consequentemente, a producao. E quando as
temperaturas aumentam, o DCAD Plus auxilia no combate do estresse térmico, apoiando o
metabolismo dcido-base do sangue, garantindo o desempenho sauddvel durante todo o ano.

DCAD Plus é a fonte ideal de Potdssio para os seus animais. Seguro e muito mais eficiente.
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TECNICA EM FOCO

ARM & HAMMER ANIMAL NUTRITION FORTALECE PRESENGA NA AMERICA LATINA

COM INOVAGOES EM NUTRIGAQ E SAUDE ANIMAL NO IPPE 2025

CAMILA SANTOS, DA REDACAD
camila@dc7comunica.com.br

International Production &
Processing Expo (IPPE) 2025,
realizado em Atlanta, Estados
Unidos, foi palco de novidades
einteracao com os clientes pa-
ra a Arm & Hammer Animal Nutrition
e realizacdo do encontro técnico ex-
clusivo promovido pela empresa em
Waukesha (EUA), onde clientes e par-

Ml

ceiros estratégicos discutiram ten-
déncias e solu¢des personalizadas.

Realizada na semana que antece-
deu o IPPE, que ocorreu de 28 a 30 de
janeiro, a reunidao da companhia con-
tou com a participacdo de clientes
de diversos paises da América Lati-
na, com destaque para produtores de
aves e suinos, que tiveram a oportuni-

JAQUELINE
MOREIRA, GERENTE
DF MONOGASTRI-
C0S DA ARM &
HAMMER NO BRASIL
E GUILHERME
MINOZZ0, GERENTE
DE NEGOCIOS LATAM
DA ARM & HAMMER
NO IPPE 2025




dade de conhecer de perto o laborato-
rio de desenvolvimento de cepas bac-
terianas da Arm & Hammer, que faz
parte do projeto da Familia Certillus,
uma das prioridades da empresa no
campo da saude e nutricdo animal.

De acordo com Guilherme Minoz-
z0, gerente de Negdbcios Latam, o en-
contro foi de grande relevancia: “Tive-
mos uma experiéncia técnica bastante
importante, mostrando como combi-
nar o uso do Celmanax, um dos nos-
sos produtos-chave, com o conceito
de integridade intestinal por meio de
bactérias benéficas. Os clientes fica-
ram surpresos com a nossa bibliote-
ca de 82 mil cepas bacterianas, que
podem ser utilizadas tanto como adi-
tivos alimentares quanto em aplica-
cOes ambientais por meio de sprays
ou tratamento de agua”, declara.

Ele afirma que a diversificacdo de
cepas permite a empresa oferecer so-
lucoes personalizadas para comba-
ter desafios especificos da producao
animal, como doencas que afetam di-
ferentes regides. “Nos Estados Uni-
dos, por exemplo, temos trabalhado
com resultados positivos no contro-
le de Enterococcus. Ja na América La-
tina, a salmonella é um desafio cons-
tante, e o uso do Celmanax tem se
mostrado uma ferramenta podero-
sa para o controle desta bactéria”.

O parceiro da companhia no Mé-
xico compartilha do mesmo balan-
¢o do gerente: “Foi uma experiéncia
muito enriquecedora, principalmen-
te a parte do tour pelo laboratoério
em que é explicado detalhadamente
o desenvolvimento e funcionamento
do Certillus, além do desenvolvimen-
to de outras tecnologias relacionadas
aesta plataforma. Obrigado a todas as
pessoas que participaram como apre-
sentadores dos produtos Arm & Ham-
mer, sua contribuicao foi muito valio-
sa”, declarou Oscar Lopez, da NUTEC.

Para Juan Carlos Gonzalez, da
AVISID - parceira da empresano Equa-
dor, o evento trouxe conhecimento e
atualizacdo. “Recebemos uma série
de apresentacoes sobre temas de ma-
nejo e programas de integridade in-
testinal e o uso adequado de probi-
oOticos e prebioticos para gerar esta-
bilidade no trato digestivo das aves.
Também tivemos a oportunidade de

Fotos: Feed&Food

conhecer os produtos Certillus e a
sua sinergia com Celmanax, e os re-
sultados de relevancia no desenvolvi-
mento das aves, no trato gastrointes-
tinal e nos resultados zootécnicos fi-
nais. Uma das apresentacoes foi so-
bre agentes patogénicos como a E.
Coli (APEC) que cada vez mais cau-
sam maiores problemas de satide nas
aves, como podem ser identificados
e assim poder melhorar o tratamen-
to e gestdo destas doencas”, destacou.

PRESENCA ESTRATEGICA. Com estande
sempre movimentado, a empresa con-
sidera que a acao realizada no even-
to trouxe bons resultados. “O IPPE é
uma feira gigante, fundamental pa-

A PRESENCA
MARCANTE NO
IPPE 2025 E O

SUCESSO0 DO ENCONTRO
TECNICO EM WAUKESHA
SAO EXEMPLOS CLARGS

DE COMO A EMPRESA

ESTA PREPARADA PARA
ATENDER AS DEMANDAS DE
UM MERCADO GLOBAL EM
CONSTANTE EVOLUGAQ

GUILHERME MINOZZ0

ra o setor avicola, e faz todo sentido
estarmos presentes mostrando nos-
sas solucoes e interagindo com clien-
tes e parceiros. Foi uma oportunida-
de para reforcar nossa marca e ofe-
recer suporte técnico aos produto-
res, ajudando-os a melhorar a per-
formance e reduzir desafios nas di-
ferentes regides”, compartilha Jaque-
line Moreira, gerente de Monogas-
tricos da Arm & Hammer no Brasil.

A executiva destaca ainda o fo-
co da empresa na internacionaliza-
cdo, com a América Latina sendo
uma regido estratégica para expan-
sdo. “Estamos olhando para a Amé-

rica Latina com bons olhos, identi-
ficando oportunidades de cresci-
mento e, a0 mesmo tempo, geran-
do empregos e levando ferramen-
tas inovadoras para a regiao”, afirma.

DESAFIO0S GLOBAIS. Um dos momentos
mais aguardados da participacao da
Arm & Hammer no IPPE foi a pales-
tra realizada no ultimo dia do even-
to, que abordou os trabalhos inova-
dores da empresano controle de Ente-
rococcus, uma bactéria que tem causa-
do preocupacao em propriedades avi-
colas. “Temos uma equipe de especia-
listas com um conhecimento profun-
do dos desafios do setor, e iSso nos
permite oferecer solucoes personali-
zadas e eficazes”, ressaltou Jaqueline.

A empresa também apresentou
avancos no uso de probioticos e aditi-
vos alimentares para promover a sau-
de intestinal e melhorar a eficiéncia
produtiva. “Nossa tecnologia permi-
te que os produtores enfrentem de-
safios complexos, como doencas e
resisténcia antimicrobiana, de for-
ma sustentavel e eficiente”, comple-
menta o gerente de NegOcios Latam.

Além das inovacodes técnicas, a
Arm & Hammer reforcou seu com-
promisso com a sustentabilidade
e a reducao do uso de antibioticos
na producdo animal. “Nossas solu-
coes estao alinhadas com as deman-
das globais por seguranca alimen-
tar e praticas ambientalmente res-
ponsaveis”, acrescenta Jaqueline.

Somando o portfolio diversifi-
cado e o compromisso com a ino-
vacao, a companhia segue inves-
tindo em pesquisas que promovam
uma producdo animal mais eficien-
te, sustentavel e segura. “A presen-
¢a marcante no IPPE 2025 e o su-
cesso do encontro técnico em Wa-
ukesha sdao exemplos claros de co-
mo a empresa esta preparada para
atender as demandas de um merca-
do global em constante evolucao.Es-
tamos muito satisfeitos com os re-
sultados alcancados e com a opor-
tunidade de fortalecer nossos lacos
com clientes e parceiros. A Améri-
ca Latina é uma regido cheia de po-
tencial, e estamos comprometidos
em contribuir para o seu desen-
volvimento”, conclui Guilherme. m
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COM PLANTAS EM TRES CONTINENTES E DECADAS DE PESQUISA, EMPRESA CONSOLIDA

POSIGAO NO MERCADO DE AMINOACIDOS E AMPLIA PORTFOLIO

CAMILA SANTOS E GLAUCIA BEZERRA, DA REDAGAO

camila@dc7comunica.com.br / glaucia@dc7comunica.com.br

metionina, um aminoacido
essencial para a nutricao ani-

mal, é produzida pela Evonik

ha mais de sete décadas, des-

de 1947. Comum processo de

sintese quimica complexo, que envolve
multiplos intermediarios e reacdes con-
troladas, a empresa se tornou referén-
cia global na producao desse insumo.
Operando atualmente com plantas em
trés continentes - Asia, Europa e Amé-
rica do Norte -, garante seguranca no
abastecimento e eficiéncia logistica.
Além disso, a companhia reduziu signi-
ficativamente a pegada de carbono em
suas operacoes, alinhando producao
tecnologica com praticas sustentaveis.
De acordo com Nei Arruda, diretor

de Marketing Estratégico para Essential
Nutrition na América Latina, a experti-
se da Evonik na producdo de metioni-
na éresultado de grandes investimen-
tos em pesquisa e desenvolvimento.
“Dominamos todas as etapas do pro-
cesso, desde a sintese quimica até a en-
trega final, o que garante qualidade e
competitividade no mercado”, explica.
A localizacdo estratégica das plantas,
proximas as principais regides consu-
midoras, também contribui para a efi-
ciéncialogistica e a reducao de custos.
Além da metionina, a companhia

se destaca na producao de lisina, ou-
tro aminoacido importante para a nu-
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tricdo animal. Com plantas nos Esta-
dos Unidos e no Brasil, a empresa es-
ta proxima das principais areas pro-
dutoras de milho, matéria-prima uti-
lizada na fermentacdo do produto.
“Nossa planta em Castro (PR) pos-
sui certificacdo que comprova a me-
nor pegada de carbono do merca-
do, reforcando nosso compromis-
so com a sustentabilidade”, destaca.

A ciéncia é um dos pilares centrais
da estratégia da Evonik, sendo refleti-
da em iniciativas como a Science Aca-
demy, que conecta o conhecimento
cientifico as necessidades dos clien-
tes. De acordo com Nei, a ciéncia faz
parte do DNA da empresa, e abase tec-
nologica sélida tem sido fundamental
para o desenvolvimento de produtos
inovadores e para a manutencao da
lideranca no setor de aminoacidos.

DOMINAMOS

TODAS AS ETAPAS

DO PROCESSO DF
PRODUGAQ DE METIONINA,
DESDE A SINTESE QUIMICA
ATE A ENTREGA FINAL,
0 QUE GARANTE QUALIDADE
F COMPETITIVIDADE
NO MERCADO ¥

DL-METIONINA. Produzida pela Evo-
nik, a DL-Metionina em p6 (MetAMI-
NO) apresenta vantagens em relacao
aos analogos de metionina, como o
MHA (Metil-Hidroxi-Analogo de Metio-
nina). Enquanto a DL-Metionina ofe-
rece 100% de absorc¢ao pelos animais,
os analogos apresentam uma efica-
cia comprovada de bio-disponibilida-
de de apenas 65%, conforme estudos
cientificos realizados ao longo de dé-
cadas. Essa diferenca se deve, segun-
do Nei, ao fato de que a DL-Metionina,
produzida quimicamente, é composta
por uma mistura racémica de 50% de
forma D e 50% de forma L, ambas ab-
sorvidas diretamente pelos animais.
Ja o MHA precisa passar por transfor-
macodes metabolicas para se tornar
metionina, o que reduz sua eficacia.

“A DL-Metionina é absorvida di-
retamente, enquanto o MHA preci-
sa ser convertido em metionina no
organismo do animal. Estudos mos-
tram que, em média, a biodisponibi-
lidade relativa é de 65%, o que impac-
ta diretamente o desempenho ani-
mal”, explica. Essa diferenca é respal-
dada por dados cientificos consolida-
dos no MetAMINO Atlas, que retine re-
sultados de experimentos realizados
em 12 paises e quatro continentes.

O MetAMINO Atlas 2024, por exem-
plo, compilou 19 experimentos envol-
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vendo frangos de corte, poedeiras, sui-
nos e espécies de aquicultura. Os resul-
tados demonstraram que 65 partes de
DL-Metionina proporcionam o mesmo
desempenho que 100 partes de MHA.
Isso significa que, ao utilizar a DL-Metio-
nina, os produtores conseguem um cus-
to-beneficio superior, com melhor de-
sempenho animal e reducdo de custos.

Em paralelo, a Evonik desenvolveu
0 MetAMINO Calculator, uma ferramen-
ta que auxilia os clientes a calcularem
a biodisponibilidade e o custo-benefi-
cio da DL-Metionina em comparacao
aos analogos. Toda a abordagem é ba-
seada em ciéncia, sendo utilizadas uni-
versidades e instituicoes independen-
tes para validar os resultados, garan-
tindo transparéncia e confiabilidade.

SOLUCOES SUSTENTAVEIS. A Evonik
tem expandido seu portfélio com so-
lucoes que integram nutricao e sau-
de animal, focadas em eficiéncia e
sustentabilidade. Entre os destaques
estao o GuanAMINO, voltado para a
melhoria de performance e econo-
mia de energia nas formulacoes, e o
Ecobiol, um probi6tico com alta re-

01 Degussa Arg
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sisténcia a processos térmicos e com-
patibilidade com outros aditivos, co-
mo promotores de crescimento. Es-
ses produtos refletem a estratégia
da empresa em aliar inovacao, sau-
de animal e praticas sustentaveis.

Conforme Nei, 0 GuanAMINO tem
se mostrado uma solucao eficaz pa-
ra reduzir custos nas formulacoes,
principalmente em um cenario onde
a energia ¢ um dos nutrientes mais ca-
ros. O produto ajuda a otimizar a uti-
lizacao de energia pelos animais, im-
pactando diretamente na eficiéncia
das racoes e na reducao de custos. Ja
o0 Ecobiol atua promovendo a melhora
na saude intestinal, o que incrementa
aabsorcdo de nutrientes e, consequen-
temente, eleva o desempenho animal.

Ha ainda um forte compromisso
da empresa com a sustentabilidade,
que vai além de seus processos inter-
nos, estendendo-se ao apoio aos clien-
tes nareducao da pegada de carbono.
A empresa conta com departamentos
especializados em analises de ciclo
de vida e servicos analiticos, que au-
xiliam os produtores a aprimorarem
a eficiéncia das racoes e, simultanea-

MetAMINO® ATLAS

@ svonx

mente, diminuir o impacto ambiental.

As tendéncias e oportunidades no
mercado de nutricdo animal, segun-
do Nei, giram em torno de dois eixos
principais: custo e sustentabilidade.
“Custo sempre sera uma preocupacao
constante, mas a sustentabilidade vai
além de ser ‘verde’. Trata-se de pro-
duzir mais com menos, garantindo
eficiéncia e retorno financeiro”, afir-
ma. A Evonik tem investido em tecno-
logias e produtos que atendem a es-
sas demandas, sempre com base em
ciéncia e comprovacao técnica. “Nao
lancamos nada no mercado sem an-
tes validar por meio de estudos cien-
tificos. Essa é a nossa garantia de efi-
cacia e sustentabilidade”, reforca.

A empresa também tem focado em
solucdes que ajudam os clientes a en-
frentarem os desafios futuros, como a
crescente demanda por alimentos de
origem animal e anecessidade de redu-
zir o impacto ambiental da producao.
“Nossos produtos e servicos analiticos
sao projetados para ajudar os produto-
res a alcancarem esses objetivos, combi-
nando eficiéncia nutricional, satde ani-
mal e praticas sustentaveis”, conclui. m

NEI'ARRUDA E
PATRICIA TOMAZINI
NO ESTANDE DA
EVONIK NO IPPE
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EVONIK

Leading Beyond Chemistry
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NO IPPE 2025, EMPRESA REFORGOU PARCERIAS ESTRATEGICAS,
COMO A COM A COPACOL, UNINDO INOVAGAO E RELAGOES SOLIDAS
PARA IMPULSIONAR A PRODUGAQ ANIMAL

DIOGO CIASSULI, ATLANTA (EUA) E GLAUCIA BEZERRA, DA REDAGAD
diogo@dc7comunica.com.br / glaucia@dc7comunica.com.br

(ue une uma das maiores co-
operativas agroindustriais do

Brasil auma empresa global li-

der em saude animal? A res-

posta esta na sinergia entre efi-
ciéncia, confianca e inovacao. Durante
o International Production & Proces-
sing Expo (IPPE) 2025, realizado em
Atlanta (EUA), entre os dias 28 e 30
de janeiro, a Huvepharma reafirmou
sua parceria estratégica com a Copa-
col, destacando o0s avancos conquis-
tados e as solucoes que tém impul-
sionado a producao animal no Brasil.
A presenca da Huvepharma no
IPPE 2025 foi marcada nio apenas
pela exibicdo de suas tecnologias de
ponta, mas também pelo fortaleci-
mento de parcerias estratégicas, co-
mo a que mantém com a Copacol,
uma das cooperativas agroindustriais
mais importantes do pais. Durante o
evento, representantes das duas em-
presas compartilharam detalhes so-
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bre os resultados dessa colaboracao,
que tem como foco a eficiéncia pro-
dutiva e a inovacao no setor avicola.
Douglas da Silva, gerente de inte-
gracao de aves da Copacol, destacou
que a parceria com a Huvepharma vai
além de uma simples relacao comer-
cial. “F uma parceria muito promisso-
ra, que nos possibilita uma gama de ne-
gbcios por meio do uso de alternativas
que trazem eficiéncia paranossas pro-
ducdes”, afirmou. Ele ressaltou que a
cooperativa utiliza principalmente as

“A HUVEPHARMA
TEM SE DEDICADO
AQ DESENVOLVI-
MENTO DE PRO-
DUTOS COM FOCO
EMINOVAGAO

E QUALIDADE",
MARCOS BRANCO

linhas de anticoccidianos da Huvephar-
ma, produtos essenciais para garantir
a saude e o desempenho dos animais.

Ja, Marcos Paulo Branco, diretor-
-geral da Huvepharma no Brasil, refor-
cou a importancia da confianca mu-
tua no sucesso da parceria. “Para nos,
€ um prazer ter a Copacol como par-
ceira. Essa relacdo solida gera resulta-
dos para a cooperativa e nos traz mui-
ta satisfacdo, pois conseguimos en-
tregar o que o mercado precisa”, dis-
se. Ele destacou que a Huvepharma
tem se dedicado ao desenvolvimento
de produtos a base de fermentacao,
com foco em inovacao e qualidade.

PBODUG[\U ANIMAL EFICIENTE E TECNO-
LOGICA. A participacdo da Huvephar-
ma no IPPE 2025 também foi uma
oportunidade para apresentar novas
tecnologias a clientes e parceiros. Mar-
cos Paulo Branco explicou que a em-
presa trouxe representantes de diver-
sas regioes do Brasil, incluindo a Co-
pacol, para estreitar relacionamentos
e discutir solucdes que impactam po-
sitivamente a producao animal. “Nos-
so foco é apresentar tecnologias que
fazem a diferenca, desde enzimas até
promotores de crescimento, probio-
ticos e produtos para agua”, afirmou.
Douglas da Silva complementou que,
além dos resultados técnicos, o estreita-
mento dasrelacoes tem sido um diferen-
cial na parceria. “A confianca e o cresci-
mento dos negdcios tém gerado sinergia
em nossas producoes. Agradecemos a
Huvepharma pela qualidade e pelo com-
Ppromisso com 0 nosso sucesso”, disse.
“A presenca da Huvepharmano IPPE
2025 reforcou o papel da empresa como
uma das lideres globais em saude ani-
mal, enquanto a parceria com a Copa-
colilustra como a colaboracdo e ainova-
¢do podem impulsionar o agronegdcio
brasileiro anovos patamares de eficién-
cia e sustentabilidade”, citou Branco.m

“ESTA PARCERIA
PROMOVE 0 USO DE
ALTERNATIVAS QUE
TRAZEM EFICIENCIA

PARA NOSSAS
PRODUGOES’,
DOUGLAS DA
SILVA
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CAMILA SANTOS, DE CRAVINHOS (SP)
camila@dc7comunica.com.br

o evento da Ourofino Saude

Animal, que reuniu especia-

listas, parceiros e representantes da in-
duistria suinicola para apresentar os de-
talhes da pesquisa, desenvolvimento e
funcionalidade da vacina para imuno-
castracao de suinos, desenvolvida com
tecnologia 100% brasileira, a LeanVac.
O encontro, realizado no dia 11

de fevereiro, em Cravinhos (SP), con-

ais alternativas para o merca-
do da suinocultura”. Esta foi
a frase mais falada durante

tou com uma série de atividades pa-
ra os convidados que, além de conhe-
cer detalhes da nova solucao da com-
panhia, puderam visualizar de cima
a planta fabril, visitar as instalacoes
onde sao desenvolvidas solucoes pa-
ra saude animal e ainda saborear um
jantar preparado pelo Chef Jefferson
Rueda, que comanda A Casa do Por-
CO - restaurante que ocupa a 27° po-
sicao de melhor restaurante do mun-
do e 0 4° da América Latina, segundo
o The World’s 50 Best Restaurants; o




1° do Brasil, pelo La Liste, e foi o pri-
meiro a receber o titulo de Restau-
rante do Ano na premiacdo Veja Sao
Paulo Comer & Beber, atribuido ape-
nas em ocasioes especiais. Em 2024,
também ganhou a Estrela Verde no
Guia Michelin, oferecida a restauran-
tes comprometidos com a sustentabi-
lidade - de acordo com a revista Veja.

Passeios de heli-
coptero e gastrono-

: KLEBER
mia a parte, o pro- GOMES, CEO DA
tagonismo do even-  OUROFINO SAUDE

ANIMAL AFIRMA

to ficou por conta da
LeanVac. Desenvol-

QUE A“A'LEANVAC
FOI DESENVOLVIDA

vida com o objetivo ASPNAERC/E SASTIEE]/’:‘E]EE
de ofe.recer. uma al- ESPECIFICAS
ternativa eficaz e se- D0 MFRCADO
gura para a imuno- BRASILEIRO"

castracao de suinos -
tecnologia que controla o odor de ma-
cho inteiro na carne, causado princi-
palmente pela presenca de androste-
nona e escatol, a vacina atua estimu-
lando a producao de anticorpos que
neutralizam esses compostos, resul-
tando em uma carne de melhor qua-
lidade, sem o odor caracteristico e
promovendo o bem-estar animal ao
evitar a castracao cirurgica, que po-
de causar dor e estresse ao plantel.
Desde a escolha do nome - que faz
referéncia a carne magra e a qualidade
da carcaca, destacando o valor agre-
gado ao produto final - a LeanVac é a
primeira e Unica vacina para imuno-
castracao totalmente desenvolvida
no Brasil, sendo criada e registrada
de forma independente pela equipe
de P&D da Ourofino, que testou e apri-
morou a solucdo em diferentes siste-
mas de producdo suinicola. De acor-
do com os estudos, o desenvolvimen-
to do produto seguiu todas as etapas
de pesquisa, incluindo estudos expe-
rimentais e testes de campo, onde fo-
ram avaliados 14 sistemas de produ-
¢dono Brasil, utilizando protocolos pa-
dronizados de aplicacao, frascos de di-
ferentes volumes para otimizar ouso e
equipamentos especificos para garan-
tir a correta administracdo da vacina.
Outro destaque apresentado pe-
la equipe foi a comprovacao da efici-
éncia da vacina, que apresentou de-
sempenho consistente em relacdo
aos testes experimentais, mostran-
do-se eficaz na reducdo de compor-
tamentos de monta e taxas de mor-
talidade, além de manter a conversao

Fotos: Feed&Food

alimentar e o ganho MARCELO
de peso dos animais. FARIA, DIRETOR
De acordo com DA UNDADE

DE NEGOCIOS

Kleber GOIIIES, CEO AVES E SUINOS
da Ourofino Saude DA OUROFING,
Animal, a solucdo ¢  JUNTO A EQUPEE
fruto de anos de pes- CONVIDADOS PARA
p 0 LANCAMENTD

quisa e desenvolvi-

mento realizados pela empresa, em
parceria com instituicdes brasileiras,
como a Universidade Estadual de Lon-
drina. “A LeanVac foi desenvolvida para

atender as necessidades especificas do
mercado brasileiro, que é um dos maio-
res produtores e exportadores de car-
ne suina do mundo. Testamos seu de-
sempenho em mais de 3.500 animais,
em 17 estudos realizados tanto em con-
dicoes experimentais quanto em gran-
jas comerciais e os resultados demons-
traram que a nossa vacina é tao eficaz
quanto a vacina de referéncia disponi-
vel no mercado, com a vantagem de
ser uma solucao nacional”, explica. »
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Com um time de pesquisa e de-
senvolvimento de peso, esta é a quar-
ta vacina que a companhia lanca no
mercado. “Sempre buscamos por pro-
dutos diferenciados, como a primei-
ra PCV2B do mundo para circovirus,
vacina de micoplasma com uma cepa
atualizada, isolado brasileiro, antige-
no especial e maior tempo de cober-
tura e a vacina de Glasser, a inica va-
cina do mundo com protecdo para to-
das as cepas e protecao heteorologa,
de dose unica. E agora entregamos pa-
ra o mercado um produto que ja foi
testado, homologado em praticamen-
te todo o plantel de suinos do Brasil,
ou seja, hoje celebramos a liberdade
de escolha, para que 0s nossos clien-
tes tenham mais uma opc¢ao, umavez
que estamos trazendo a segunda va-
cina para a imunocastracao suina ao
mercado nacional”, informa Kleber.

Sobre os resultados dos testes,
Ferdinando Almeida, diretor de Ne-
gocios, Pesquisa e Inovacdo da Ouro-
fino, comenta sobre a seguranca da
solucdo para os animais ao nao cau-
sar efeitos adversos significativos. “A
vacina foi avaliada em diferentes pro-
tocolos de aplicacao, incluindo inter-
valos de até 12 semanas entre a pri-
meira e a segunda dose. Isso permi-
te que os produtores adaptem o uso
da vacina as suas necessidades ope-
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racionais, sem comprometer a efica-
cia. Além disso, a LeanVac promove
melhorias no desempenho zootécni-
co dos suinos. Os estudos mostraram
que 0s animais imunocastrados com
esta solucao apresentaram maior ga-
nho de peso, melhor conversao ali-
mentar e maior rendimento de car-
caca em compara¢ao com machos in-
teiros. Outro fator que merece desta-
que é a qualidade da carne que tam-
bém foi preservada nas mais de 1.500
analises realizadas em frigorificos”.

Segundo Ferdinando, a parceria en-
tre a academia e a industria foi o pilar
da pesquisa. “Essa é uma vacina desen-
volvida pelo nosso time que conta com
mais de 100 cientistas especializados
na area de producao e desenvolvimen-
to de biologicos e farmacéuticos que,
por meio de estudos e barreiras tecno-
logicas superadas, entregam agora mais
uma opcao segura e eficaz para a imu-
nocastracao ao suinocultor”, comemora.

Com um olhar voltado para o cam-
po, Marcelo Faria, diretor da Unidade
de Negdbcios Aves e Suinos da Ouro-
fino, ressalta a importancia da novi-
dade. “Hoje temos o prazer e o pri-
vilégio de mostrar ao mercado uma
nova tecnologia, uma nova solucao
muito aguardada pelos clientes, mui-
to aguardada pelo mercado de suino-
cultura do Brasil e do mundo. A apro-

vacdo da LeanVac COM SALA CHEIA,
por todas as em- 0UROFINO DIVULGOU
: 0S INVESTIMENTOS

resas que parti-
b qlé bartl E ESTUDOS PARA 0
Clparam das nosS-  peseNyQLYIMENTO DA
sas semeaduras [MUNOCASTRADORA

reforca seu po-
tencial como uma alternativa viavel e
econdmica para os suinocultores. A
vacina contribui para a eficiéncia pro-
dutiva, melhora a qualidade da carne e
oferece liberdade de escolha aos pro-
dutores, alinhando-se as tendéncias
globais de bem-estar animal e susten-
tabilidade. Além disso, a palestra des-
tacou o impacto da imunocastracao
no rendimento de carcaca e na adap-
tacao as exigéncias do mercado, evi-
denciando a importancia dessa ino-
vacao para a suinocultura brasileira”.
Para ele, o lancamento marca um
novo capitulo na histéria da Ourofino
Sauide Animal e da suinocultura brasi-
leira. “Com tecnologia inovadora, efi-
cacia comprovada e beneficios signi-
ficativos para produtores e consumi-
dores, a vacina promete revolucionar
o mercado de imunocastracao de su-
inos, reforcando o compromisso da
Ourofino com a satide animal, o bem-
-estar e a sustentabilidade”, diz Mar-
celo, que anuncia: “O proximo passo
¢é a expansao do uso da LeanVac pa-
ramercados internacionais, levando a
tecnologia brasileira para o mundo”.m

Foto: Feed&Food
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Nossa conexdo com os interesses e necessidades dos produtores € o que nos motiva.
Nascemos da cooperagdo e nos tornamos uma referéncia global. Uma histéria
construida ao longo de 130 anos.

Oferecemos inovagéo e resultados mensuraveis em toda a cadeia, por meio de
solugdes e conceitos em nutrigéio e aditivos, desenvolvidos para atender as
necessidades especificas de nossos clientes.

Junte-se a ndés para maximizar os resultados da sua produgéo.
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“SA0 QUA
1T MILROES

GOM PROTAGONISMO CRESCENTE, AS MULHERES OCUPAM ESPAGUS“
ESTRATEGICOS NO AGRONEGOCIO E IMPULSIONAM MUDANGAS

TRAZIDAS PELA DIVERSIDADE
CAMILA SANTOS @
camila@dc7comunica.com.br
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ELIZABETH CHAGAS
E VICE-PRESIDENTE
EXECUTIVA DA
ASSOCIAGAD
BRASILEIRA DAS
INDUSTRIAS DE
SUPLEMENTOS
MINERAIS (ASBRAM)

arco é marcado pelas come-
moracoes do Dia Interna-

cional da Mulher, celebra-

do mundialmente no dia 8,

quando os olhos sao volta-

dos para acdes que homenageiam e re-
conhecem o papel feminino nas mais
diversas areas de atuacdo. No agro-
negocio a presenca feminina no cam-
po cresce de forma constante, impul-
sionando inovacao, sustentabilidade
e gestdo estratégica. Segundo o Bole-
tim Mercado de Trabalho do Agrone-
gocio Brasileiro, elaborado pelo Cen-
tro de Estudos Avancados em Eco-
nomia Aplicada (Cepea), em parceria
com a Confederacao da Agricultura
e Pecuaria do Brasil (CNA), quase 11
milhdes de mulheres atuam no setor
agropecuario, reforcando uma trans-
formacao silenciosa, mas decisiva.
Elas estdo na producao rural, na li-
deranca de empresas, associacoes e
cooperativas. Com visdo estratégica
e capacidade de adaptacdo, as mulhe-
res vém promovendo mudancas signi-
ficativas, agregando valor aos produ-
tos, impulsionando a inovacao e for-
talecendo redes de cooperacdo. Ape-
sar dos avancos, desafios persistem,
como a necessidade de ampliar a re-
presentatividade em cargos de deci-
sdo e reduzir desigualdades estrutu-
rais no acesso a crédito e tecnologias.
Para homenagear e mostrar o “ba-
lanco” que elas tém, destacamos as his-

Foto: Kika Damasceno

torias de quatro profissionais que es-
tao a frente dessa revolucao no cam-
Po. Suas trajetorias - prala de respeita-
dasno setor - trazem conquistas indivi-
duais e o impacto coletivo da sua atua-
cdona construcao de um ambiente mais
inclusivo, eficiente e sustentavel. Entao,
conhecanossas protagonistas de 2025.

A PIONEIRA QUE VIROU REFERENCIA. A
presenca feminina no agronegocio
tem crescido ao longo das décadas,
mas quando Elisabeth Chagas iniciou
a carreira, o cenario era dominado por
homens. Formada em matematica e fi-
sica e fluente em inglés, ela percebeu
que precisava ir além do conhecimen-
to técnico para se destacar. “Eu era ti-
mida, tinha medo de errar e de falar.
Comecei a trabalhar essa minha par-
te de comunicacdo e a estudar pro-
fundamente o setor, ja que nao tinha
uma formacao especifica em agrone-
gbcio”, conta. Essa determinacdo a le-
vou a construir uma carreira sélida e a
ocupar posicoes de liderancano setor.

A virada em sua trajetéria profis-
sional veio apds uma mudanca pes-
soal significativa. “Quando me sepa-
rei, eu tinha duas filhas pequenas e
decidi que investiria na minha carrei-
ra para garantir um futuro melhor pa-
ra elas”, lembra. Sua atua¢do no mer-
cado internacional a levou a viajar por
107 paises, falar trés idiomas e se apro-
fundar nos processos da industria »
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de fertilizantes e pecuaria. “O Brasil
ia mudando e eu acompanhava essa
evolucdo, sempre buscando conhe-
cimento e conexoes”, afirma. Seu en-
volvimento com associacdes do se-
tor trouxe uma bagagem valiosa que
ela aplicou, posteriormente, na As-
sociacdo Brasileira das Industrias de
Suplementos Minerais (Asbram),
onde atua como vice-presidente.

Sobre os desafios enfrentados por
mulheres no setor, Elisabeth desta-
ca a importancia da diversidade. “O
homem tem uma visdo macro, resol-
ve problemas rapidamente, enquan-
to a mulher analisa detalhes, trazen-
do mais precisao. Quando esses perfis
se complementam, a tomada de deci-
soes se torna mais eficiente”, explica.

Para ela, a lideranca feminina se for-
taleceu a partir dos anos 1990, quan-
do se passou a valorizar habilidades
de gestdo mais empaticas e colabora-
tivas. “Sempre fiz questdo de conhe-
cer quem trabalhava comigo e de abrir
espaco para que outros também cres-
cessem”, acrescenta. Ela reforca a im-
portancia da unido do setor. “Os con-
correntes nao sao inimigos, estamos
todos no mesmo barco”, ressalta.

0O uso da tecnologia e da gestao es-
tratégica tem sido essencial para avan-
¢osna pecudria, permitindo uma produ-
cdomais eficiente e sustentavel. “Nosso
trabalho é ensinar o pecuarista a ado-
tar uma pecuaria moderna, com melhor
uso dos recursos”, finaliza. Com essa
visdo inovadora e foco em desenvolvi-
mento, Elisabeth segue contribuindo pa-
raaevolucao do agronegocio brasileiro.

LIDERANCA FEMININA E INOVAGAO NO
COOPERATIVISMO. A trajetoria de Elai-
ne Araujo de Souza no agronegocio co-
mecou de maneira inesperada, impul-
sionada pela tragédia que atingiu Tere-
sopolis em 2011 - quando um desas-
tre climatico atingiu a regiao serrana
do Rio de Janeiro, contabilizando 918
mortes, cem desaparecimentos e apro-
ximadamente 35 mil desabrigados.

Inspirada pela forca e resiliéncia
de sua avo, se uniu a agricultores lo-
cais para ajudar na reconstrucao da co-
munidade. Esse envolvimento a levou
a fundacao da Coopvieira e, desde en-
tdo, sua atuacao no cooperativismo sO
se fortaleceu. Ao longo dos anos, cons-
truiu sua lideranca com base na presen-
ca ativa, aprendizado continuo e enga-
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jamento em eventos e debates do setor.

No comando da cooperativa, Elai-
ne enfrenta desafios comuns a ges-
tao de agricultura familiar, especial-
mente na implementacao de estraté-
gias inovadoras sem romper com a
tradicao. “Aqui temos de equilibrar
0s negocios com inovacdo. Para su-
perar os desafios, procuro me qualifi-
car e trocar experiéncias com outros
lideres, sempre atenta aos meus ob-
jetivos, que é a valorizacao dos pro-
dutos cooperativos e a ampliacao
do mercado consumidor”, explica.

Para ela, a lideranca feminina no
agronegocio tem impulsionado mu-
dancas estratégicas e sustentaveis,
trazendo novas perspectivas e solu-
cOes inovadoras para o setor. “Acre-
dito naimportancia da diversidade de
género na tomada de decisdo, pois a
representatividade feminina favorece
uma gestao mais equilibrada e inclu-
siva”, comenta a presidente que apoia
um grupo de mulheres que fornecem

alimentos para comu- ELAINE ARAUJO
nidades vulneraveis, DE SOUZA
incentivando a auto- E DIRETORA

: : EXECUTIVA DA
nomia e o protagonis- COOPVIEIRA

mo feminino no agro.

Ja para as mulheres que aspiram
cargos de lideranca no setor, Elai-
ne reforca a importancia do conhe-
cimento e da qualificacdo constante.
“Criar conexodes e aprender com ex-
periéncias de outras lideres também
€ essencial. No meu caso, a inspira-
cdo vem de referéncias femininas que
deixaram marcas no cooperativismo
e na gestao do agronegocio, incluin-
do minha avé e mulheres que atuam
em posicOes estratégicas no setor”.

INOVAGAD NA NUTRIGAO ANIMAL. Va-
nesa Mesquita, gerente de marketing
SOLA na ADM, iniciou a trajetoria no
agronegbcio impulsionada pelo inte-
resse em nutricdo equina. Formada
em zootecnia, ingressou no merca-
do como assistente técnica, apoian-

Fotos: divulgagdo



VANESA do equipes comerciais
MESQUITA £ no campo. Com dedica-
GERENTE DE ~ . .
MARKETING ¢ado e aprendizado conti-
SOLA NA ADM nuo, assumiu a geréncia

de produtos para equi-

nos, cargo que ocupou por quase duas
décadas. Seu crescimento profissio-
nal culminou na atual posicao, lide-
rando estratégias de marketing para
diversas espécies na nutricao animal.
Apesar dos desafios de atuar em um
setor historicamente masculino, Va-
nesa enfrentou situacdes de precon-
ceito e resisténcia, superando bar-
reiras com apoio de empresas e lide-
res comprometidos com a inclusao.
Entre os desafios na lideranca do
agro, ela destaca a caréncia de dados
confiaveis para embasar estratégias de
mercado. “A auséncia de instituicoes
que monitorem informacoes essen-
ciais demanda um trabalho constante
na construcdo de bases de dados. Além
disso, equilibrar inovacao e gestao de
recursos ¢ um desafio constante, exi-
gindo criatividade e otimizacao de in-
vestimentos”, comenta, acrescentan-
do que “a adaptabilidade e integridade
sdo habilidades essenciais na lideran-
¢a, permitindo que as mudancas sejam
encaradas de forma estratégica, sem
abrir mao de principios éticos e justos”.
Para Vanesa, o crescimento da pre-
senca feminina no agronegoécio tem
trazido mudancas significativas, pro-
movendo ambientes mais colabora-
tivos e humanizados. “A diversidade

na gestao fortalece a empatia e me-
lhora a capacidade de analisar desa-
fios sob diferentes perspectivas”, afir-
ma a zootecnista que, com esse pen-
samento, lidera a iniciativa “Um Sal-
to no Agro”, programa interno da
ADM voltado para dar visibilidade as
mulheres na empresa e inspirar no-
vas liderancas femininas no setor.

Como conselho, Vanesa recomen-
da resiliéncia e confianca em suas
competéncias. “Temos sempre que
falar sobre nossas habilidades e de-
nunciar situa¢des de desigualdade pa-
ra promover mudancas, pois a dispa-
ridade salarial ainda é um obstacu-
lo no mercado e a luta por igualda-
de deve ser prioridade para no6s mu-
lheres e para as empresas”, afirma.

Inspirada pelos valores transmi-
tidos por seus pais e pela experién-
cia de gestores e colegas ao longo da
carreira, a profissional reforca a im-
portancia de um ambiente que reco-
nheca o mérito das profissionais do
agro e continue incentivando mu-
lheres a transformarem o setor.

VISAO HOL{STICA NA PROTEINA ANIMA.
A lideranca de mulheres como Sula
Alves, diretora técnica da Associacao
Brasileira de Proteina Animal (ABPA),
reforca a transformacéo do setor. Pa-
ra ela, alideranca foi consequénciana-
tural de um trabalho dedicado e com-
prometido com o setor, impulsionado
por sua formacdo em zootecnia e es-

pecializacoes que ampliaram sua ca-
pacidade de defender os interesses da
avicultura e suinocultura brasileiras.

O caminho até a lideranca exigiu
posicionamento firme, especialmen-
te em um setor historicamente mas-
culino. No entanto, Sula destaca que,
mais do que resisténcias, enfrentou
desafios que exigiram convencimen-
to e seguranca técnica. “Tive que equi-
librar interesses distintos dentro do se-
tor produtivo, garantindo alinhamen-
to entre o presente e o futuro da cadeia
produtiva que envolve multiplos ato-
res e decisOes de longo prazo”, explica.

Ainda de acordo com ela, a partici-
pacao feminina agrega novas perspec-
tivas aos negocios. “A maioria das mu-
lheres é dotada de caracteristicas como
sensibilidade e intuicdo. Sao diferen-
ciais valiosos. No entanto, as oportu-
nidades devem ser baseadas nas capa-
cidades individuais, sem extremismos,
mas com espaco para todos”, ressalta.

Para incentivar mais mulheres, Sula
acredita que o debate sobre preconcei-
tos - inclusive aqueles que partem das
proprias mulheres - deve ser ampliado.

Inspirada pelos ensinamentos dos
pais, que sempre a incentivaram a su-
perar limites, ela reforca que a lideran-
ca deve ser encarada como uma con-
sequéncia do trabalho e ndo um ob-
jetivo em si. “Nao devemos nos vi-
timizar ou enxergar obstaculos co-
mo barreiras intransponiveis. O re-
conhecimento vem naturalmen-
te quando servimos ao setor com
dedicacdo e proposito”, conclui. m

SULA ALVES £
DIRETORA TECNICA
DA ASSOCIAGAD
BRASILEIRA DE
PROTEINA ANIMAL
(ABPA)
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ESPECIALISTAS ATESTAM QUE A NUTRIGAO DE PRECISAQ ALINHA PRODUTIVIDADE,
SUSTENTABILIDADE E BEM-ESTAR; FERRAMENTAS TECNOLOGICAS AJUDAM A
MAXIMIZAR A EFICIENCIA ALIMENTAR, REDUZEM DESPERDICIOS E GARANTEM QUE
NUTRIENTES FORNECIDOS SEJAM UTILIZADOS DA MELHOR FORMA

- MARCELO MACAUS, ESPECIAL PARA FEED&FO00D

nutricao de precisao es-
ta revolucionando o merca-

mete transformar a forma como os
animais sao alimentados, garantin-

e do de proteina animal, com- do maior produtividade, reducao de

binando tecnologia e cién-  custos e menor impacto ambiental.

-~ “ cia para atender as deman- A alimentacao de precisao consis-

-~ ! das de eficiéncia, sustentabilida- te em fornecer dietas personalizadas,

5 ¢ de e bem-estar animal. Essa aborda-  ajustadas as necessidades especificas

m ,M { gem, que ja é uma realidade em di- de cada animal ou grupo de animais,

versos sistemas de producao, pro-

considerando fatores como idade, se-
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X0, peso, condicao corporal e ambien-
te. Para isso, sdo utilizadas ferramen-
tas tecnologicas avancadas, como sen-
sores, robotica, inteligéncia artificial
e analise de dados em tempo real. O
objetivo é maximizar a eficiéncia ali-
mentar, reduzir desperdicios e garan-
tir que os nutrientes fornecidos sejam
utilizados da melhor forma possivel.

Neste cenario, aves, suinos e bovi-
nos tém se beneficiado de forma distin-
ta, mas complementar, das inovacoes
trazidas pela nutricao de precisao. Pa-
ra entender como essa revolucao esta
ocorrendo, ouvimos dois especialistas:
Everton Luis Krabbe, da Embrapa Sui-
nos e Aves, e Julio Barcellos, da Univer-
sidade Federal do Rio Grande do Sul.

PIONEIROS EM TECNOLOGIA E EFICIEN-
CIA. Chefe geral da Embrapa Suinos
e Aves, Everton Krabbe, destaca que
a nutricdo de aves e suinos esta en-
tre as mais avancadas do mundo, su-
perando até mesmo a nutri¢do huma-
na em alguns aspectos. “Isso se deve
a décadas de pesquisas que permi-
tem estimar os requerimentos nutri-
cionais com muita precisao”, explica.

Um dos principais avancos na area
é aadocao da espectroscopia no infra-
vermelho proximo (NIR), que permite
analisar a composicao dos ingredien-
tes em tempo real. “Essa tecnologia é
usada desde arecepcdo dos ingredien-
tes até o controle de qualidade final
dos alimentos”, afirma Everton. Além
disso, sistemas inteligentes de alimen-
tacdo, como robos e estacoes indivi-
duais, estao sendo desenvolvidos para
ajustar a quantidade de alimento ofe-
recida aos animais com base em dados
coletados diretamente nas granjas.

Os resultados sao impressionan-
tes: maior eficiéncia alimentar, redu-
¢ao de custos e menor pegada de car-
bono. “Cerca de 60 a 70% da pegada
de carbono da avicultura e suino-
cultura esta relacionada ao alimen-
to. Se precisamos de menos alimen-
to por unidade de ganho de peso, es-
tamos produzindo de forma mais
sustentavel”, ressalta o pesquisador.

No entanto, Everton alerta para
os desafios de implementacao, espe-
cialmente em pequenas e médias em-

presas. “A tecnologia tem custos e al-
gumas granjas precisam de adapta-
¢Oes estruturais para receber esses
sistemas”, explica. Ainda assim, ele
acredita que a alimentacao de pre-
cisdo é o futuro inevitavel do setor.

AVANGOS NA PECUARIA DE CORTE E LEI-
TE. Médico-veterinario e professor da
UFRGS, Julio Barcellos destaca que
a alimentacdo de precisao na pecua-
ria segue 0s passos da agricultura de
precisao, com foco na otimizacao de
recursos. “A alimentacao é o item de
maior custo na producdo animal e a
nutricao de precisao veio para maximi-
zar a eficiéncia desse processo”, atesta.

No caso dos bovinos, os desafios
sdo diferentes. Conforme ele, o con-
sumo de dieta depende de como ela
¢ fornecida e a alimentacao de pre-

—
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cisdo veio para compensar essas li-
mitacoes. Julio acrescenta que equi-
pamentos como os Smart Feed - for-
necem alimentos de forma indivi-
dualizada - e sistemas de monitora-
mento de consumo em tempo real
estdo revolucionando a pecuaria.

A sustentabilidade também é um
ponto central. “Dietas mais equili-
bradas evitam a eliminacao de resi-
duos desnecessarios no ambiente”,
diz o professor. Além disso, a inclu-
sdo de aditivos que reduzem a emis-
sdo de gases na fermentacdo ruminal
tem ganhado destaque, contribuindo
para uma pecudaria mais sustentavel.

No entanto, Julio Barcellos ressal-
ta que a implementacdo dessas tec-
nologias depende de infraestrutu-
ra, como energia elétrica e internet
de qualidade. “A capacitacao dos »
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produtores também é essencial para
que eles possam utilizar essas ferra-
mentas de forma eficiente”, destaca.

0 FUTURO DA NUTRICAO DE PRECISAO.
Tanto Everton Krabbe quanto Julio
Barcellos concordam que a nutricao
de precisao veio para ficar e continua-
ra evoluindo. “O mundo busca eficién-
cia em todos 0s aspectos e a nutricao
de precisao é imprescindivel para al-
cancar isso”, complementa Everton.
No Brasil, 0 avanco tem sido significa-
tivo, especialmente devido a impor-
tancia do pais no ce-

nario mundial de pro- JULI0
~ , BARCELIOS £
ducao de proteinas. PROFESSOR NA
Julio acredita que UNIVERSIDADE

2 o FEDERAL DO RIO

o futuro trara ainda Al

mais inovacoes, co-
mo o uso de blockchain e bases de da-
dos robustas. “Esta acao vai desenca-
dear novas solucdes tecnologicas e
precisamos de profissionais prepara-
dos para lidar com essas mudancas”.
Eles afirmam que a nutricao de
precisdo representa um marco na
producao de proteina animal, ali-
nhando produtividade, sustentabili-
dade e bem-estar. Com 0 avango con-
tinuo das tecnologias e a crescente
conscientizacao sobre a importancia
de praticas sustentaveis, essa aborda-

gem tende a se tornar cada vez mais
acessivel e eficiente e o Brasil tem um
papel fundamental nesse cenario. “So-
mos um dos maiores produtores de
proteina animal do mundo e a ado-
cdo dessas tecnologias pode conso-
lidar nossa lideranca global”, afirma.

Em um mundo que demanda cada
vez.mais alimentos de qualidade, produ-
zidos de forma ética e sustentavel, anu-
tricdo de precisao surge como uma solu-
cdo indispensavel. E, como destacam
os especialistas, o futuro ja comecou.m

A TECNOLOGIA

TEM CUSTOS

E ALGUMAS
GRANJAS PRECISAM
DE ADAPTAGOES ESTRU-
TURAIS PARA RECEBER
ESSES SISTEMAS Y

EVERTON LUIS KRABBE £ PESQUISADOR
NA EMBRAPA SUINOS E AVES

——

LB ) )

]sl

]'Iix::L 'v' Y e I i ﬂ—“‘ 5 3

1T
%

b T TP RL LT ‘:s,‘:.‘;-‘:%,'?]‘ I

I - ‘u&} (ﬁg\‘ g T

]

|
l

A4 Fee0r000 COM BR

Fotos: divulgagdo e banco de; imagens F&F

&



A temperatura diminui,
mas o cuidado continual!

Zs

NMesmo no inverno, as eimerias
continuam sendo uma ameaca para a
saude da sua granja.

: 5 N LTI
Redobre os cuidados com Rotacao de Fato, o Aviax°5% Nicarmix®'25

protocolo referéncia no controle da coccidiose, s
Aviax°Plus Phi-Quest

com suporte técnico de especialistas em avicultura S FIE"AAICSL
e servicos exclusivos da Phibro Saude Animal.

Phibro

HEALTHY ANIMALS. HEALTHY FOOD. HEALTHY WORLD.® ANIMAL HEALTH CORPORATION S







TEGNOLOGIAS UL
TRANSFORMA

A AVICULTURA

DA SEXAGEM AUTOMATICA A NUTRICAO EM TEMPO REAL, O SETOR
AVANGCA COM PRECISAQ E MENOR IMPACTO AMBIENTAL

automacao tem revoluciona-

do a avicultura, impulsionan-

do a eficiéncia produtiva e
otimizando processos essen-

ciais, desde incubatorios, fa-

bricas de racao até frigorificos. O avan-
co dainteligéncia artificial (IA) e o de-
senvolvimento de equipamentos au-
tomatizados tém permitido nao ape-
nas reduzir custos operacionais, mas
também elevar os padroes de precisao
e sustentabilidade no setor. No centro
dessa transformacao esta a busca por
maior produtividade e menor depen-
déncia de mao de obra, um desafio
constante para a avicultura moderna.
A incorporacao de tecnologia nos
incubatorios avicolas tem avancado,
mas ainda enfrenta desafios signifi-
cativos. Para Giankleber Diniz, Smart
Solutions Commercial Director da
Ameérica Latina da Ceva Saude Ani-
mal, um dos principais obstaculos é
o alto investimento inicial necessa-
rio para a implementacao de equipa-
mentos automatizados. “Nos incuba-
torios, ha muitas opcoes de automa-

Foto: banco de imagens F&F

GLAUCIA BEZERRA
glaucia@dc7comunica.com.br

¢do que podem reduzir a dependéncia
da mao de obra e aumentar a eficién-
cia dos processos. No entanto, exigem
investimentos expressivos”, explica.

Algumas solucoes, como empilha-
dores e desempilhadores de caixas, re-
querem aportes significativos, enquan-
to outras podem ser viabilizadas por
meio de modelos de locacao mensal,
tornando a automacao mais acessivel.

A sexagem de pintinhos é um dos
procedimentos que mais demandam
mao de obra nos incubatorios. No fi-
nal de 2024, a Ceva lancou a tecno-
logia Genesys, que utiliza inteligén-
cia artificial e processamento de ima-
gens para realizar a sexagem de pin-
tinhos de forma automatica. “A Ge-
nesys é capaz de separar machos e fé-
meas com uma velocidade de até 50
mil pintinhos por hora, com eficién-
cia superior a 97%”, afirma Giankle-
ber. Essa inovacdo reduz a necessida-
de de mdo de obra em uma area critica
dos incubatorios, onde a sexagem po-
de representar até 45% do total de fun-
cionarios. Além disso, a tecnologia »
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contribui para mitigar desafios como
a escassez de profissionais qualifica-
dos e o alto indice de absenteismo.

A automacao nao apenas otimiza
o trabalho e reduz custos, mas tam-
bém impacta diretamente a rentabi-
lidade e a sustentabilidade dos incu-
batorios. Um dos beneficios da Ge-
nesys é a melhoria na uniformidade
dos lotes no abatedouro, reduzindo
a variacao de sexagem e garantindo
carcacas mais homogéneas. “Um pro-
duto com maior uniformidade dos
cortes pode trazer prémios de USD
50 a USD 150 por tonelada”, desta-
ca Giankleber. Dessa forma, ao dimi-
nuir a necessidade de mao de obra
em acOes repetitivas e desgastantes,
a automacao melhora as condicoes
de trabalho, reduzindo riscos ergo-
nomicos e custos com treinamento.

0 FUTURO DA AUTOMAGAO NA AVICULTU-
RA. Nos proximos anos, a automacao
deve se expandir ainda mais na avicul-
tura, abrangendo diferentes etapas da
producao. Hoje ja se faz presente em
processos de ERPs, dentro dos abate-
douros, no campo e agora nos incu-
batorios. “A presenca de equipes mul-
tidisciplinares nestes ambientes tem
feito com que eles evoluam rapida-
mente na busca de solucdes. Sao olhos
de diferentes profissionais sobre a
producao avicola e isso sera o grande
diferencial que conquistaremos nos
proximos anos”, declara Giankleber.

No entanto, ha limites para essa
transformacao. Embora a automacao
possaminimizar erros e solucionar pro-
blemas complexos, 0 executivo da Ceva
enfatiza que a tecnologia deve ser vista
Ccomo um suporte estratégico, e nao co-
mo o ator principal do processo produ-
tivo. “Ela nos ajuda a sermos mais efi-
cazes, mas ainda depende de uma ges-
tao eficiente e do conhecimento huma-
no para obter os melhores resultados”.

A crescente automacao tem le-
vantado debates sobre o impacto no
mercado de trabalho. Entretanto, na
visdo de Giankleber, a falta de mao
de obra ja é um desafio nos incuba-
torios brasileiros, e a tecnologia sur-
ge como uma solucdo para essa es-
cassez. “Os colaboradores que hoje
fazem a sexagem poderao ser realo-
cados para outras funcoes que ja ca-
recem de profissionais”, aponta. As-
sim como, a substituicio de tarefas
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exaustivas por processos automatiza-
dos pode resultar em melhores condi-
coes de trabalho e maior qualidade de
vida para os trabalhadores do setor.

O futuro da avicultura, portanto,
parece estar marcado pela colabora-
cao entre humanos e maquinas. En-
quanto a inteligéncia artificial assume
tarefas repetitivas e complexas, 0s pro-
fissionais podem se dedicar a ativida-
des que exigem criatividade e tomada
de decisao. “A TA ndo é o ator princi-
pal, mas sim um coadjuvante que nos
fara ser mais eficazes”, reflete Giankle-
ber. E, nesse cenario, tecnologias como
a Genesys nao sao apenas ferramen-
tas, mas simbolos de um setor que
esta se reinventando para enfrentar
os desafios do presente e do futuro.

A ERA DA NUTRICAO INTELIGENTE. En-
quanto a automacao avanga nos in-
cubatorios, outro setor importan-
te da avicultura também esta pas-
sando por transformacoes profun-
das: a producao de racdo. José Hen-
rique Stringhini, engenheiro Agrono-
mo, Mestre em Zootecnia (UFV), Dou-
tor em Zootecnia (UNESP Jaboticabal)
e professor Titular, destaca que a au-
tomacao nas fabricas de racao tem si-
do um fator determinante para ga-
rantir maior precisao na formulacao
e distribuicao dos insumos. “A racao
ocupa papel importante no custo de
producao animal, e a automacao po-
de maximizar resultados”, afirma.

A producao de racoes representa
um dos principais custos da avicultu-
ra de corte, e a eficiéncia nesse pro-
cesso é fundamental. Segundo Strin-
ghini, a tecnologia NIRS in line tem
sido um diferencial ao permitir a for-
mulacdo em tempo real, ajustando
automaticamente a composicao das
dietas com base nas caracteristicas

A CHEGADA

DA AUTOMAGAO

A SEXAGEM DE
PINTINHOS £ UM MARCO
NA EVOLUGAO DOS
INCUBATORIOS BRASILEIROS

GIANKLEBER DINIZ, SMART SOLUTIONS
COMMERCIAL DIRECTOR DA AMERICA LATINA
DA CEVA SAUDE ANIMAL

dos ingredientes. A utilizacao de ban-
cos de dados atualizados € necessa-
ria para garantir a formulacao mais
adequada. Esse monitoramento con-
tinuo melhora a previsibilidade da
nutricdo, reduzindo desvios na com-
posicao dos alimentos e otimizando
0 desempenho zootécnico dos lotes.

A automacado também atua na re-
ducdo da variabilidade das misturas,
com sensores que monitoram a quali-
dade dos ingredientes desde a recep-
cdo na fabrica até o armazenamento
nos silos das granjas. “Isso minimiza
erros de producao e previne perdas,
garantindo uma dieta homogénea e
de alto padrao nutricional”, ressal-




ta. Dessa forma, a padronizacao das
dietas contribui diretamente para a
uniformidade do plantel, reduzin-
do desafios nutricionais e sanitarios.

O controle sobre a origem e qua-
lidade dos insumos tem se tornado
uma demanda crescente, tanto por
parte dos consumidores quanto das
autoridades reguladoras. Sistemas
eletronicos de identificacdo, como
codigos QR e biomarcadores, permi-
tem um rastreamento rapido e pre-
ciso dos ingredientes ao longo da ca-
deia produtiva. Com a analise conti-
nua desses dados, é possivel monito-
rar e COrTigir processos em tempo re-
al, ampliando a seguranca alimentar
e a confiabilidade dos produtos. Essa
transparéncia fortalece a relacao de
confianca entre produtores, fornece-
dores e consumidores, além de aten-
der as exigéncias de certificacoes sa-
nitarias e protocolos internacionais.

Na fabrica de racao, a automacao é
vital para a manutencao dos estoques,
o controle do fluxo de ingredientes e
a eficiéncia na mistura e no processa-
mento das dietas. Sensores de tempe-
ratura e volume sio fundamentais pa-
ramonitorar o fluxo de insumos e ra-
cOes prontas, além de identificar mu-
dancas na estrutura fisica e na tem-
peratura dos ingredientes e produtos.
Processos automatizados ajudam are-
duzir erros humanos, mas nao substi-
tuem a atuacdo das pessoas - ambos
sdo indispensaveis e devem trabalhar

em conjunto. O funcionamento ade-
quado depende de calibracao e verifi-
cacdo constantes. A inteligéncia arti-
ficial se integra a esse processo, com-
plementando a automacao e a roboti-
zacao, tecnologias que se tornarao ca-
da vez mais presentes na producao.

Para o futuro, a tendéncia é que
inovacbes como sensores inteligen-
tes, machine learning e deep learning
se tornem cada vez mais comuns, per-
mitindo ajustes automaticos nas for-
mulacoes e prevenindo problemas nu-
tricionais e sanitarios antes que impac-
tem a producao. Isso vai exigir maior
capacitacao dos colaboradores e inves-
timento em educacdo continuada pa-
ra manter os equipamentos em con-
dicdes de funcionamento adequadas.

“Mudancas de paradigmas se-
rdo cada vez mais exigidas dos seto-
res produtivos, mas o Brasil tem si-
do prédigo nessa evolucado. Creio
que poderemos nos manter em situ-
acao privilegiada na inovacao do pro-
cesso produtivo. Além desses desa-
fios internos, a integracao das infor-
macées dos fornecedores e dos avia-
rios com as unidades produtivas se-
rdo cada vez mais necessarios. Porém,
nenhuma dessas alternativas sao via-
veis sem internet segura e de alta ve-
locidade. Deve-se também incorpo-
rar medidas de manutencao progra-
mada e de qualidade, tendo em vista
que 0s equipamentos apresentam al-
to custo de manutencdo e o ambien-
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DOUTOR EM ZOOTECNIA (UNESP JABOTICABAL)

te das fabricas de racao pode implicar
em acumulo de p6”, alerta o professor.

A modernizacdo das fabricas de ra-
¢do é um passo estratégico para a avi-
cultura, garantindo qualidade, rastre-
abilidade e maior previsibilidade na
producao. Como destaca Stringhini,
essa estrutura produtiva é um elo fun-
damental dentro da cadeia avicola, e
seu aperfeicoamento impacta direta-
mente na eficiéncia de todo o setor.
“Nao podemos esquecer que a produ-
cdo de racoes é uma unidade dentro
da empresa e assim deve ser encara-
da. O investimento em tecnologia vi-
sa a reducdo do custo final e influen-
cia diretamente a produtividade, inte-
ragindo com os demais setores: incu-
batorio, abatedouro e granjas. Toda a
cadeia deve buscar organizacao e efi-
ciéncia, e 0s processos tecnologicos e
de inovacao precisam contribuir para
garantir esses objetivos”, avalia José
Henrique Stringhini. m
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reforma tributaria, consoli-

dada pela Emenda Consti-
tucional n°® 132/2023 e re-
gulamentada pela Lei Com-
plementar n° 214/2025, re-
presenta uma mudanca estrutural
no sistema tributario brasileiro. Ao
unificar diversos impostos em dois
principais - o Imposto sobre Bens
e Servicos (IBS) e a Contribuicao so-
bre Bens e Servicos (CBS) - a refor-
ma busca simplificar a complexa le-
gislacdo tributaria do pais. No entan-
to, essa transicao gera impactos sig-
nificativos em diversos setores da
economia, incluindo o agronegocio.
A extincao de tributos como PIS,
COFINS, ICMS e IPI e sua substituicao
pelo IBS e CBS marcam uma mudan-
ca de paradigma. O objetivo € criar
um sistema mais transparente e efi-
ciente, mas a adaptacdo a essa no-
va realidade exige atencao e plane-
jamento por parte dos produtores.
Especificamente no setor de produ-
cdo de ovos, essas mudancas geram
expectativas positivas, uma vez que a
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proteina foi incluida como produto da
cesta basica nacional, 0 que garante a
aliquota zero de IBS e CBS. Essa medi-
da isenta os ovos desses tributos, re-
presentando um alivio nos custos di-
retos de producao e comercializa¢ao.
César Giordano, zootecnista e pro-
fessor da Escola de Avicultores, expli-
ca que a lei complementar no para-
grafo 2, Art. 125 estabelece que “Fi-
cam reduzidas a zero as aliquotas do
IBS e da CBS incidentes sobre as ven-
das de produtos destinados a alimen-
tacao humana relacionados no Ane-
xo I desta Lei Complementar, com a
especificacdo das respectivas classi-
ficacoes da NCM/SH, que compdem
a Cesta Basica Nacional de Alimen-
tos, criada nos termos do art. 8° da
Emenda Constitucional n® 132, de 20
de dezembro de 2023”. Segundo Cé-
sar, isso significa uma diminuicao
nos custos tributarios diretos sobre a
producdo e comercializacdo de ovos.
Apesar do beneficio da aliquota zero
para 0s ovos, a tributacao dos insumos
utilizados na producao é um ponto de
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atencao: Muitos deles, que antes eram
beneficiados com reducdes de ICMS e
créditos presumidos de PIS/COFINS,
passardo a ser tributados, o que po-
de aumentar os custos de producao.
Felipe Peralta, advogado tributa-
rista do CSA Advogados, ressalta que
“areforma da tributacio sobre o con-
sumo afeta todos os setores econo-
micos em atuacdo no Brasil, mas o
agronegocio tende a ser mais forte-
mente afetado pelo fato de, historica-
mente, usufruir de diversos incenti-
vos tributarios ao longo da cadeia, os
quais serao extintos em sua maioria
com a nova tributacdo”. Ele acrescen-
ta que, embora 0s ovos estejam na lis-
ta da cesta basica, “esse fato isolado
tende a ndo neutralizar o efeito das
mudancas para o produtor, na me-
dida em que havera aumento de tri-
butos sobre diversos custos e des-
pesas, além da propria tendéncia de
acumulo de créditos do IBS/CBS quan-
do estiverem plenamente em vigor”.

COMPETITIVIDADE EM JOGO. A refor-
ma tributaria pode ter um impac-
to significativo na competitivida-
de dos produtores de ovos, tanto no
mercado interno quanto no externo.

A diminuicdo da carga tributaria so-
bre os ovos pode resultar em precos
mais acessiveis ao consumidor brasi-
leiro, dependendo das politicas de pre-
cificacdo adotadas pelos produtores e
distribuidores. No entanto, Felipe pon-
dera que as mudancas podem afetar

Fotos: banco de imagens F&F e divulgacdo

as margens dos produtores e, “conse-
quentemente, forcar um aumento de
preco para os consumidores finais”.
Ja no mercado externo, o aumen-
to de custos para os produtores, de-
vido a tributacdo dos insumos, po-
de fazer com que os produtos fi-
uem mais caros e percam a compe-
titividade no mercado internacional.
Diante desse cenario, é crucial que
os produtores adotem estratégias
para mitigar os impactos negativos
e aproveitar as oportunidades. Feli-
pe enfatiza a importancia de os pro-
dutores avaliarem “todo o seu pro-
cesso produtivo, passando pela ana-
lise detalhada de todos os seus cus-
tos e despesas, diretas e indiretos, pa-
raidentificar o efetivo impacto da no-
va tributacdo no seu caso especifico”.
Ele recomenda que, apos esse diag-
nostico, os produtores elaborem “um
plano de acdo para mitigar os efeitos
das medidas, tais como efeitos de even-
tuais acimulos de créditos, monetiza-
¢ao, regimes especiais, entre outros”.
César acrescenta que os produ-
tores devem manter-se informados
sobre as novas regulamentacoes e
ajustar seus processos administra-
tivos e financeiros para aproveitar
os beneficios fiscais disponiveis.
De acordo com ambos, areforma tri-
butéria representa um desafio e uma
oportunidade para o setor de producao
de ovos. A aliquota zero para 0s ovos é
um ponto positivo, mas é crucial que os
produtores estejam atentos aos impac-
tos nos custos de producao e adotem
estratégias para reduzir os efeitos ne-
gativos das novas normas tributarias. m
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Simposio sobre Imunossupres-

sdo e Enfermidades de Notifi-
cacao Obrigatoéria em Aves e
Suinos, promovido pela FAC-

TA nos dias 18 e 19 de feve-

reiro, em Campinas (SP), reuniu 170
participantes para dois dias de inten-
so debate técnico. Com 22 palestras,
0 evento trouxe discussdes aprofun-
dadas sobre os impactos da imunos-
supressao na avicultura e suinocultu-
ra, abordando estratégias para o con-
trole de doencas que afetam a pro-
dutividade e a sanidade dos planteis.
Entre os temas abordados, especia-
listas destacaram a importancia da de-
teccao precoce e do manejo eficiente pa-
raminimizar os efeitos das enfermida-
des imunossupressoras. A programa-
cdo contou com apresentacoes sobre

desafios sanitarios emergentes, novas
abordagens em biosseguridade e avan-
¢0s na imunizacao de aves e suinos.

O Simposio reforcou o compromis-
so daFACTA com a disseminacao de co-
nhecimento técnico qualificado e aatua-
lizacao constante dos profissionais do
setor. “Os desafios sanitarios da avicultu-
ra e suinocultura exigem um olhar aten-
to e solucoes inovadoras. Nosso objetivo
foi proporcionar um ambiente de apren-
dizado e troca de experiéncias que con-
tribua paraa evolucao do setor”, afirmou
o presidente da FACTA, Ariel Mendes.

Dentre os temas abordados, a ane-
mia infecciosa das galinhas (AIG), uma
das doencas virais mais desafiadoras
para a industria avicola, foi discutida
pelo especialista em satide animal da
BRF, Guilherme de Andrade Matuella.

Matuella abordou os riscos da doen-
ca, que afeta principalmente os plan-
teis de aves reprodutoras. “A AIG, cau-
sada por um Gyrovirus, provoca imu-
nossupressao severa e anemia apla-
sica, tornando as aves mais vulnera-
veis a infeccoes secundarias. Isso re-
sulta em sérias perdas econémicas pa-
ra a industria avicola, além de compro-
meter a saide das progénies”, explicou.

Em sua palestra, Matuella enfati-
zou aimportancia do manejo adequa-
do da AIG, especialmente no contex-
to de alta demanda por proteina ani-
mal e dos rigorosos padroes de bios-
seguridade exigidos pela industria. “A
boa compreensao da doenca e a ado-
cdo de praticas eficientes sdo necessa-
rias para garantir a sustentabilidade e
vitalidade do setor avicola, prote- »
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gendo tanto a saude das aves quanto
a produtividade das granjas”, disse.

A médica-veterinaria e professora
da USP, Helena Lage, foi um dos desta-
ques do Simposio ao ministrar a pales-
tra “Etiopatogenia dos virus da Influen-
za Aviaria e Doenca de Newcastle”, tra-
zendo uma analise aprofundada sobre
os desafios sanitarios para a avicultura.

Helena explicou que seu objetivo
com a apresentacdo foi explorar as
caracteristicas dos virus que causam
aInfluenza Aviaria e aDoenca de Ne-
wecastle, abordando os mecanismos
moleculares associados a patogeni-
cidade. “Falamos sobre como esses
virus interagem com o0s hospedei-
ros, causam infeccdes, se replicam e
se transmitem entre diferentes aves.
Também discutimos como eles pro-
vocam lesdes nos 6rgaos dos animais
e manifestacdes clinicas”, destacou.

A palestrante ressaltou o impac-
to desses virus devido a sua capacida-
de de infectar uma ampla gama de es-
pécies e de se disseminar rapidamen-
te, especialmente a Influenza Avidria,
que pode atravessar fronteiras e se es-
palhar entre paises. “A interacdo entre
aves silvestres e domésticas ¢ um ponto
critico para a transmissao desses virus,
e destacamos for-

mas de reforcar ~ COM22 PALESTRAS,
. . EVENTO TROUXE

a sanidade avi- DISCUSSOES
cola nesse con- APROFUNDADAS SOBRE
texto”, afirmou. 0S IMPACTOS DA
= IMUNOSSUPRESSAD

A evolucdo o b rier Ena
controle e na mo- SUINOGULTURA

nitoria da Doen-

ca de Gumboro foi o foco da palestra
damédica-veterinaria Rose Pereira. Ela
abordou novas técnicas disponiveis no
mercado, incluindo vacinas com cepas
aprimoradas e estratégias de imuno-
nutricado com probidticos e prebioti-
cos, que ajudam a fortalecer o sistema
imune das aves. “Embora a Doenca de
Gumboro seja conhecida ha décadas,
ainda enfrentamos lacunas no contro-
le. A inovacao esta tanto nas vacinas
quanto na forma de monitorar a doen-
¢a, otimizando custos e melhorando a
precisao dos diagnosticos”, afirmou.

A FACTA AGORA E “FUNDAGAO DE APOIO A
CIENCIA E TECNOLOGIA ANIMAL". Duran-
te o evento, Mendes reforcou a mu-
dancano estatuto da FACTA - Funda-
¢do de Apoio a Ciéncia e Tecnologia
Avicola, ampliando sua atuacao pa-
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ARIEL MENDES, REFORCA A MUDANGANO
ESTATUTO DA FACTA AMPLIANDO SUA ATUAGAD
PARA ALEM DA AVICULTURA

-

-

ra além da avicultura. Com a refor-
mulacao concluida em outubro do
ano passado, a entidade passou a se
chamar Fundacao de Apoio a Cién-
cia e Tecnologia Animal, reafirmando
seu compromisso com o desenvolvi-
mento de outras cadeias produtivas.

De acordo com o presidente da
FACTA, a decisdao acompanha a di-
versificacdo das agroindustrias, que
atuam nao apenas com aves e sui-
nos, mas também com a produ-
cao de tilapia e, mais recentemente,
com bovinos. “Nossos eventos ja es-
tao incorporando temas desses seg-
mentos, pois nossas empresas pro-
dutoras também estdo expandin-
do suas areas de atuacdo”, destacou.

A inclusao dabovinocultura se jus-
tifica, segundo Mendes, pela relacao
direta entre o consumo de carne bovi-

na e suina. “A carne suina é a principal
substituta da bovina, que tem ficado
cada vez mais cara no Brasil e no mun-
do devido as caracteristicas de produ-
cdo e a0 aumento das exportacoes, es-
pecialmente para a China”, explicou.

Ele também ressaltou a crescente
tecnificacdo da bovinocultura no Bra-
sil, impulsionada pela demanda do
chamado ‘boi China’, abatido com me-
nos de 30 meses. No entanto, diferen-
temente das cadeias de aves e suinos,
onde hauma forte integracao, a produ-
¢ao de carne bovina apresenta desafios
especificos. “O setor precisa de mais
informacoes sobre sustentabilidade
e competitividade. A FACTA pode de-
sempenhar um papel fundamental ao
levar conhecimento técnico tanto para
os produtores de bovinos quanto pa-
ra os frigorificos”, concluiu Mendes. m
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s doencas respiratorias re-
presentam um dos maio-

res desafios da suinocultu-

ra global, impactando pro-
dutividade e sanidade ani-

mal. Nos Estados Unidos, protoco-
los robustos de monitoramento, va-
cinacao e controle sanitario sao apli-
cados para mitigar os impactos de
patogenos como o PRRSV (virus da
sindrome reprodutiva e respiratoria
. dos suinos), que sozinho gera mais
e de US$ 1 bilhdo em perdas anuais.
Outros patogenos de importancia
no complexo de doencas respiratorias
- dos suinos sao TAV (virus da influenza
- A), MHP (Micoplasma hyopneumoniae),
APP (Actinobacillus pleuropneumoniae).

- A base dos programas respirato-
s rios na suinocultura americana co-
] meca com a relacdao entre veterina-
rio, produtor e rebanho, conhecida
como VCPR (Veterinary-Client-Pa-
tient-Relationship). Esse vinculo for-
mal exige visitas regulares dos vete-
rinarios as granjas, onde devem do-
cumentar a situacdo sanitaria, diag-

nosticar possiveis doencas e mo-
nitorar patégenos. Os produtores,
por sua vez, se comprometem a for-
necer informacoes detalhadas so-
bre os animais e seguir as recomen-
dacOes para o controle sanitario.
“Com um diagnostico preci-
SO em maos, 0s especialistas estru-
turam programas abrangen-
tes que combinam estra-
tégias de biosseguran-
¢a, biocontencao, ma-
nejo sanitario, vacina-
cdo e medicacdo es-
tratégica. A imuniza-
cao de fémeas e lei-
toes é um dos pilares
da prevencao, reduzin-
do a vulnerabilidade do re-
banho as infeccoes respirato-
rias”, explica Marcelo Almeida, que

é médico-veterinario, mestre e PhD
em Saude Animal, professor assis-
tente no colégio de Medicina Veteri-
naria na Iowa State University e pa-
tologista de animais de producdo no
laboratorio de diagnostico veterina-

rio na Iowa State University (ISU-VDL).
Varios avancos em monitoramen-

to de doencas foram feitos ao longo
dos ultimos 15 anos, principalmente
em amostras populacionais. Fluidos
orais, fluidos orais de familia, fluidos
de processamento, fluidos de lingua,
raspado orotonsilar, suabes de uberes
foram todos adicionados ao arse-

nal de ferramentas de vete-
rinarios(as) ajudando em
deteccao precoce da ati-
vidade de patogenos,
monitoramento da di-
namica populacional,

e estabilidade, além do
auxilio no entendimen-
to da evolucao da elimi-
nacao de doencas de uni-
dades produtoras de leitdes.
Métodos tradicionais como bacte-
riologia, sorologia, histopatologia e
PCR seguem sendo amplamente utili-
zados para confirmar diagnosticos. O
avanco do next-generation sequencing
(NGS) também tem sido um diferen-
cial na identificacdo de novas varian-
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tes de patogenos, auxiliando na com-
preensao da evolucdo das doencas.

No controle sanitario, a imuni-
zacdo tem ganhado protagonismo,
com vacinas voltadas para os princi-
pais agentes causadores de proble-
mas respiratorios, como PRRSV, 1AV,
PCV2 e MHP. Quando possivel, estra-
tégias de eliminacdo de doencas sao
aplicadas, especialmente para PRRSV
e MHP. Em casos em que a erradica-
¢do nao é viavel, os produtores ado-
tam protocolos rigorosos de aclima-
tacao de leitoas, imunizacao e bio-
contencdo para reduzir os impactos.

“A biosseguranca também tem
sido reforcada, especialmente em
granjas de producao de leitdes e uni-
dades de crescimento e termina-
¢ao, evitando a entrada de novos pa-
togenos. O uso de antibioticos, por
sua vez, ocorre de forma cada vez
mais controlada e estratégica, sen-
do restrito a periodos curtos e ape-
nas em situacoes clinicas especifi-
cas”, pontua o médico-veterinario.

IMUNIZAGAO ESTRATEGICA. A vacina-
cdo desempenha um papel essencial
nos programas respiratorios da sui-
nocultura americana, atuando na acli-
matacao de leitoas, protecao das fé-
meas reprodutoras e imunizacao dos
leitdes. O objetivo é prevenir ou mini-
mizar o impacto de diversos patoge-
nos ao longo do ciclo produtivo, ga-
rantindo maior estabilidade sanitaria.

“A vacinac¢ao contra PCV2 é apli-
cada em 100% dos leitdes, enquan-
to as vacinas para PRRSV, MHP e IAV
sdo administradas conforme a ne-
cessidade de cada sistema de pro-
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ducéo, levando em conta fatores co-
mo a densidade de suinos na re-
gido e os desafios sanitarios especi-
ficos da granja”, sinaliza Marcelo.

Além dos virus, imunizantes con-
tra patogenos bacterianos também
fazem parte das estratégias de con-
trole, visando ndo apenas doen-
cas respiratorias, mas também in-
feccoes associadas, como meningi-
te bacteriana (S. suis, GPS), artrite,
e poliserosite (S. suis, GPS e MHR).

Abiosseguranca é um pilar impor-
tante na suinocultura americana pa-
rareduzir a disseminacao de doencas
respiratorias nos rebanhos. A locali-
zacao das granjas é um fator determi-
nante, e muitos produtores optam por
construir unidades de matrizes em
areas isoladas, minimizando o risco
de contaminacdo por patogenos como
PRRSV e MHP. Quando essa alternati-
va nao é viavel, sistemas de filtragem
de ar sdo implementados para redu-
zir a entrada de agentes infecciosos.

Outra inovacdao em ascensao € o
uso de mitigantes na racdo, que aju-
dam a bloquear a introducao de vi-
rus pelo alimento. “Praticas tradicio-
nais de biosseguranca estao sendo
aplicadas com maior rigor, incluindo
a separacao entre areas limpas e su-
jas, protocolos de banho para entra-
da e saida das granjas, desinfeccao
de veiculos de transporte e controle
na entrada de suprimentos”, pontua.

A biocontencdo dentro das pro-
priedades também ¢é uma priorida-
de. Para evitar a movimentacao de
patogenos entre os setores da granja,
o professor conta que sao adotadas
medidas como restricdo no manejo de

leitdes, equipamentos exclusivos por
sala e fluxos de trabalho organizados.

A eficacia dos programas respira-
torios nas granjas americanas é asse-
gurada por protocolos de monitora-
mento rigorosos, embasados em pes-
quisas e avancos tecnologicos. Esses
programas variam conforme o pat6-
geno em questdo, sendo que PRRSV,
TIAV, MHP e PCV2 sao os principais
alvos das acoes de monitoramento..

Caminhos para a adaptacao no
Brasil. Apesar das diferencas no sta-
tus sanitario entre os Estados Uni-
dos e o Brasil, muitos patégenos en-
démicos nos EUA também estao pre-
sentes nas granjas brasileiras. Uma
das principais praticas que podem
ser adotadas no Brasil é o uso inten-
sivo de diagnostico e monitoramen-
to, uma abordagem que tem se mos-
trado fundamental no plantel nor-
te americano. Como destaca Mar-
celo Almeida, “s6 podemos melho-
rar aquilo que medimos”, e essa fi-
losofia pode ser um divisor de aguas
na saude dos rebanhos brasileiros.

Outro ponto de adaptacao é a agi-
lidade nos resultados laboratoriais,
permitindo que os veterinarios rece-
bam diagnosticos rapidos para que
possam implementar acoes de con-
trole e prevencao de forma eficiente.
Além disso, a aclimatacao precoce de
leitoas de reposicao também pode tra-
zer beneficios significativos. “Quan-
to mais rapido as leitoas forem ex-
postas a um determinado patoégeno
e pararem de excretar, maior sera o
beneficio para a estabilidade sanita-
ria do rebanho e satide dos animais
poOs-desmame”, finaliza Marcelo. m
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?CARBUND JA REMUNERA
PECUARISTAS BRASILEIROS

STARTUP DO VALE DO SILICIO (EUA) DECIDE ANTECIPAR RECURSOS PARA ARRANJOS
SILVIPASTORIS NO BRASIL. PERTO DE R$3,5 MILHOES JA FORAM LIBERADOS PARA
950 HA. A PROJEGAQ, ATE FINAL DE 2027, SAD NOVOS PROJETOS

EM MAIS 35 MIL HA NOS BIOMAS CERRADO E AMAZONIA

ARIOSTO MESQUITA, DE PORANGATU (G0)
E SAO VALERIO DO TOCANTINS (T0)




to de surpresa, euforia e co

tamento quando o assunto é
dito de carbono. Também pude-
ra. Mal havia assinado, em agos-
to de 2024, um primeiro contra-
to para receber dinheiro a partir
de um projeto silvipastoril de 92
hectares, em um prazo de perma-
néncia de 20 anos (mais 20, apos
primeiro corte), quando, sema-
nas depois, se deparou com US$
62 mil (equivalente a R$ 360 mil,
na cotacao da manha de 25.02)

depositados em sua conta. “Em ne-
nhum momento da minha vida co-
mo produtor imaginei ter a possibili-
dade de receber dinheiro antecipado
por crédito de carbono. Até entdo sb
ouvia falar deste mercado, mas nao
conhecia ninguém com essa grana
na conta. Agora conheco: eu mesmo.
E um divisor de aguas”, comemora.

O depoimento de Azevedo (um
youtuber de sucesso, com mais de 28
mil inscritos em seu canal “Selva Flo-
restal”) pode sinalizar a possibilida-
de de uma onda de contratos na ain-
da curta e ténue histéria da relacdo en-
tre a pecuaria brasileira e mercado de
carbono, sistema de negociacao vis-
to com desconfianca praticamente to-
tal dentro do segmento até bem pou-
co tempo. O gelo s6 foi quebrado entre
2023 emeados de 2024, quando alguns
contratos pipocaram pelo Brasil, ain-
da de forma bem pontual, fruto, prin-
cipalmente, do esforco de prospeccao
de empresas agenciadoras, algumas
delas subsidiarias de multinacionais.

Parte destes acordos foram estabe-
lecidos em modelos ALM (Agricultural
Land Management - que exigem prati-
cas agropecuarias que melhorem a qua-
lidade do solo e o armazenamento de
carbono). Nesse caso, quase sempre 0
pecuarista trabalha parareceber os cré-
ditos somente ao final de cinco anos.

Na safra 2024,/2025 aumentaram
as possibilidades para pecuaristas via
contratos ARR (Afforestation, Refo-
restation and Revegetation - flores-
tamento, reflorestamento e revegeta-
cdo) desde que em sistemas silvipas-
toris (pratica da bovinocultura em pas-
tos entre arvores), também chamados
de IPF (integracao pecuaria-floresta).

Sopa de letrinhas a parte, é preciso
compreender que este modelo pede um
investimento a mais e diferenciado ao
produtor (sobretudo o niao acostuma-
do com a atividade florestal) e exige que
0 arranjo tenha permanéncia minima
de 20 anos. Para motivar o bovinocul-
tor a entrar na parada, uma das alter-
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nativas encontradas foi antecipar par-
te do crédito calculado como devido a
ele ao final de duas décadas, suficien-
te para custear parte significativa (cer-
ca de 80%) da implantacdo do projeto.

Os US$ 62 mil de Azevedo, por
exemplo, equivalem a 28,7% do total
(US$ 216 mil, ou pouco mais deRS$ 1,25
milhao) que, segundo ele, tem areceber
por sequestro de carbono na area deste
primeiro projeto (ja negocia a implan-
tacdo de uma nova area). “Esse adian-
tamento me ajuda no plantio, cuida-
dos, tratamentos, adubacdo e manejo.
Orestante vamos receber anualmente,
até o prazo final do contrato. Especifi-
camente no meu caso, que ja plantava
arvores, esse dinheiro estava ficando
sobre amesa, sem que eu tivesse aces-
so aele”, admite, lembrando que, além
do crédito de carbono, conta, nestes 92
ha do projeto, com a renda da pecua-
ria e da comercializacdo de madeira.

MODELOS E MERCADO. Como o dinheiro
antecipado ndo é coisa muito comum
para o pecuarista brasileiro, a FEED&-
FOOD resolveu conferir de perto co-
mo isso esta funcionando. Para tanto,
acompanhou parte da visita, ao Bra-
sil, dos empresarios norte-americanos
Leif Gonzales-Kramer e John Foye, co-
fundadores e, respectivamente, CEO
e presidente da Working Trees, em-
presa incubada em 2021 na Universi-
dade de Stanford, em Palo Alto, Cali-
férnia, junto ao Vale do Silicio (EUA)
e que decidiu antecipar o pagamen-
to de parte da remuneracao futura
por crédito de carbono. Os dois apos-
tam bastante no mercado brasileiro e
vieram ao pais exatamente checar co-
mo estdo caminhando projetos con-
tratados com seus recursos, além de
prospectar novas possibilidades. Nos
dias 16 e 17 de fevereiro, os empresa-
rios circularam por Goias e Tocantins.

Como se trata de um mercado no-
vo e fonte de receita muito recente pa-
ra o produtor, é preciso entender co-
mo ele funciona e o que motivaem- p
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BOVINOS

MURILO BETTARELLO: ‘0 POTENCIAL DE GERAGAO DE
CARBONO NA PECUARIA TROPICAL E MUITO SUPERIOR”

presas, como a Working Trees, a ja ter
desembolsado, segundo seus consul-
tores, cerca de RS 3,5 milhoes em an-
tecipacao de crédito ao pecuarista pa-
raprojetos em 950 hectares em terras
tupiniquins. E parece que é s6 o come-
¢o: “Nossa meta no Brasil é atingir 15
mil ha de projetos até final de 2026 e
mais 15 mil ha até 2027, totalizando
uma liberacao antecipada de crédito
de carbono para o produtor na casa de
US$ 45 milhoes, dinheiro para que pe-
cuaristas implantem arvores dentro de
seu sistema”, revela Gonzales, o CEO.
Este montante equivale a R$ 261 mi-
Ihoes (na cotacdo da manha de 25.02).

Para existir um mercado, é neces-
sario que haja quem queira comprar e
quem queira vender. Em todo o plane-
ta, muitas empresas sao conhecidas por
lancar alta carga de carbono na atmos-
fera e, portanto, necessitam compen-
sar estas emissoes comprando créditos
que estejam disponiveis, oriundos de
sistemas que sequestram estes gases.
Para mediar e estimular os negocios,
surgiram (e continuam a surgir) empre-
sas intermediadoras, como a Working
Trees, que, além de comprar e vender,
elabora projetos e cuida da certificacao.

“A gente vende os créditos de car-
bono de forma antecipada para clien-
tesnos Estados Unidos. Alguns sdao bas-
tante conhecidos e outros nao. Estamos
em negociacoes, por exemplo, com a
Apple, Burger King e Amazon. Com es-
te dinheiro, adiantamos parte do crédi-
to de carbono que estamos adquirin-
do do pecuarista brasileiro”, explica o
agronomo Murilo Bettarello, consultor
técnico e de relacionamento, parceiro
da Working Trees. A startup também
obtém recursos de investimentos pu-
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DA ESQUERDA PARA A DIREITA: LEIF GONZALES-KRAMER (COFUNDADOR E CEO DA WORKING TREES); 0 PRODUTOR

RODRIGO DE AZEVEDO (FAZENDA SERRA NEGRA, PORANGATU, GO); JOHN FOYE (COFUNDADOR E PRESIDENTE DA WORKING
TREES)E O NEOZELANDES RODGER DOUGLAS (DIRETOR DE OPERACOES NO BRASIL)

blicos e privados. Recentemente, por
exemplo, recebeu US$ 6,2 milhdes do
Programa de Parceria de Conserva-
cao Regional (RCPP) do USDA (Depar-
tamento de Agricultura dos Estados
Unidos) para ampliar seu programa
de sequestro de carbono em sistemas
silvipastoris no leste estadunidense.

Mas a prioridade é, claramente, o
mercado brasileiro. “Considerando ar-
vores plantadas com mesmaidade, nos
Estados Unidos elas atingem um terco
do tamanho daquelas cultivadas nos
tropicos. Portanto, o potencial de ge-
racao de carbono na pecudria tropical
é muito superior”, explica Bettarello.

Além de uma margem entre a com-
pra e a venda, estas empresas inter-
mediadoras também ficam com par-
te do crédito gerado, como remunera-
cdo pelo servico prestado. No caso da
Working Trees, o arranjo basico esta-
belece um percentual de 25% (produtor
fica com 75%). Esse dinheiro faz a “ro-
da girar”, remunerando, por exemplo,
o trabalho da certificadora contratada
(em geral, a Verra, uma das mais con-
ceituadas do mundo) para validar os
projetos e estabelecer volume de cré-
ditos gerado pelo sequestro de carbo-
no. Neste custo da certificadora Betta-
rello explica que esta embutido tam-
bém o pagamento de um seguro para
0 caso de algum projeto nao vingar, ou
seja, nao sequestrar o volume projeta-
do de carbono até o final de seu prazo.

BOI E MOGNO. Rodrigo Azevedo e sua
esposa Thais Cesario tocam a holding
Agropecudaria Azevedo, uma vez que
aFazenda Serra Negra (de 1.750 ha de
areautil, distante 50 km da area urba-
na de Porangatu) concentra trés ati-
vidades com contabilidades distin-
tas: Um viveiro chamado “Selva Flo-
restal” que produz perto de 1 mi-
Ihado de mudas de arvores/ano; o Po-
loMahogany, de atracao de investido-
res florestais; e o Projeto Silvipastoril.

“Meu pai comprou a fazenda em
1982. Fumorava em [tumbiara, no sul
de Goias, mas vinha sempre. Mudei
pra ca em 2002. Tinha uma empresa
de pecuaria e cheguei a piquetear toda
afazenda com cerca elétrica. Aos pou-
cos comecei a plantar arvores e peguei
gosto em fazer mudas. Quando co-
nheci o mecanismo da Working Tre-
es, no ano passado, ja havia implanta-
doum silvipastoril de 30 ha e decidi in-
vestir em mais 92 hano projeto de cré-
ditos de carbono”, resume Azevedo.

Nessa area em questdo, o produ-
tor optou por trés arranjos silvipasto-
ris: Renques de trés, duas e uma linha
de arvores. Distancia entre linhas e en-
tre arvores de uma mesma linha: 5 me-
tros. Distancia entre renques: 20 me-
tros, com cada renque ocupando um
terco de toda a area certificada. No que
diz respeito ao componente florestal,
a escolha foi pelo Mogno Senegalés, ja
uma especialidade da fazenda. A pro-
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vavel forrageira entre os renques, para
pastejo, é o capim Andropogon, mui-
to utilizado em areas de baixa fertili-
dade no Cerrado. Sua entrada no sis-
tema é posterior a floresta em linhas,
uma vez que qualquer pastejo nos trés
primeiros anos é desaconselhavel pe-
lo risco de o boi destruir arvores ain-
da em crescimento. A lotacdo proje-
tada é de 1,5 ua (unidade animal)/ha.

Hoje a bovinocultura a pasto (sol-
teira) ainda toma boa parte de seus
1.300 ha uteis. Atualmente, suas are-
as de pastagem estdo arrendadas para
outro produtor, utilizadas por aproxi-
madamente 1.200 cabecas, em uma lo-
tacdo média de uma ua/ha. “Nao abro
mao da pecuaria, mas minha expecta-
tiva é de que toda ela seja, futuramen-
te, dentro de sistemas silvipastoris,
com rebanho proprio ou nao”, avisa.

Aos colegas ainda incrédulos, Aze-
vedo, zootecnista por formacao, man-
da um recado: “Dinheiro de crédito de
carbono é real, existe e ja tenho ele na
minha conta. Muita gente ainda nao co-
nhece, mas tenho certeza de que essa
modelagem de projeto sera um sucesso
no Brasil. E uma forma de fidelizar o pe-
cuarista na atividade, disponibilizando
mais produtos em sua prateleira de ne-
gocios e aumentando suarentabilidade”.

‘LOUCO’ E QUEM PLANTA? Atualmente,
os pastos nas fazendas conjugadas Rio
Verde, Bacabal e Spinelli, em Sao Va-
lério do Tocantins (197 km ao sul da
capital, Palmas), pecam um pouco na

manutencao. As inva-

VIVEIRO NA soras estao presentes e
FAZENDASERRA 14 diferentes niveis
NEGRA: 1MILHAO S

DEMubASBE degradacao

ARVORES/ANO  T€

processo litigioso (mais de seis anos)
que limitou a presenca do dono e freou
investimentos. O pecuarista Erivan Ri-
beiro Spinelli (53 anos), um “apaixona-
do por madeira”, investe em terras no
Tocantins desde 1992, mas so6 fincou o
pénas suas propriedades em 2023. Mal
imaginava ele que, menos de dois anos
depois, estaria recebendo dinheiro pa-
ra comercializar créditos de carbono.
Antes, vinha e voltava, manten-
do residéncia em Patrocinio Paulista,
no interior de Sao Paulo, onde possui
uma loja de moveis. A distancia nao
impediu de se aventurar na silvicultu-
ra. Em meados dos anos 2.000, com
apoio de investidores/parceiros, plan-
tou400 ha de floresta de teca, hoje com
18 anos, no municipio de Conceicao do
Tocantins. “Nessa época me chama-
ram de doido e de louco, pois enquan-
to todo mundo estava arrancando ar-
vores eu estava na contramao, plan-
tando. Hoje eu vendo madeira”, conta.
Suas propriedades em Sao Valério
do Tocantins somam 1.450 ha. Sao 70
ha com florestas (comercial), 500 ha
de reserva e 880 ha de pasto (rebanho
proprio com aproximadamente 1.000
cabecas em ciclo completo - cria, recria
e engorda). Para 2025 nao tinha planos
para plantar nada, preferindo focar na
recuperacao de suas areas. Mas tudo
mudou em 2024 quando conheceu o
mecanismo de remuneracao por cré-

dito de carbono e assinou, no segun-
do semestre, contrato para um projeto
de 165 ha, sendo 89 ha de teca + forra-
geira e 76 ha com mogno + forrageira.

Semanas depois, entrou um bom
dinheiro na conta. Com o recurso, ini-
ciou a implantacao do modelo silvi-
pastoril em fevereiro deste ano. Até
agora, essa antecipacao, segundo a
propria Working Trees, ja soma US$
150 mil (R$ 870 mil) de um total de
US$ 451 mil (RS 2,6 milhoes) de cré-
dito de carbono total estimado. “Além
do mogno e da teca, trabalhamos tam-
bém com arvores nativas e prioriza-
mos o capim Andropogon”, conta
Spinelli. O primeiro setor (de 7 ha) re-
cebeu um arranjo composto por ren-
ques de trés linhas, com distancia de
quatro metros entre linhas e 20 metros
de distancia entre rencues. Seu proje-
to prevé média de 279 arvores/ha.

Sua expectativa é alta. Como bom
pecuarista, faz a conta em cabecas
de gado: “Imagine se, das 279 arvo-
res/ha, a gente consiga chegar ao fi-
nal de 20 anos com 150 delas em Oti-
mas condicoes. Estimo que o valor de
cada uma delas podera comprar pelo
menos um bezerro. Isso, pelos meus
calculos, me garantira mais sete ani-

mais/ha/ano, além do meu ra;b{;nho/
E uma receita muito interess e
,//
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PRODUTORES ENFRENTAM DESAFIOS DE CUSTOS, MAS A CHAVE PARA A
RENTABILIDADE PODE ESTAR NO VOLUME DE PRODUCAO

GLAUCIA BEZERRA
glaucia@dc7comunica.com.br
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cadeia de abastecimento

do leite é um quebra-cabe-

ca complexo, onde cada pe-

ca - desde a aquisicao de in-

sumos até a distribuicao do
produto final - impacta diretamen-
te a rentabilidade do produtor. Para
a Feed&Food, Valter Galan, socio da
MilkPoint Ventures, explica que um
dos principais gargalos esta na eco-
nomia de escala. “Quanto maior a pro-
ducdo, menores sao 0s custos unita-
rios. Isso vale para equipamentos, in-
sumos e até para a logistica”, afirma.
Um exemplo pratico esta no cus-

to de resfriadores de leite (grafico 1).
Produtores com maior escala pagam
menos por litro de capacidade, o que
pode representar uma diferenca sig-
nificativa no final do més. O mesmo
ocorre com a compra de insumos,
como o farelo de soja. Enquanto pe-
quenos produtores adquirem sacos
avulsos a precos mais altos, aqueles
com maior volume conseguem nego-
ciar caminhoes inteiros, reduzindo o
custo por quilo de proteina na racao.
A gestao eficiente de insumos é
uma ferramenta chave para reduzir
0s custos de produc¢dao sem compro-
meter a qualidade do leite. A aquisi-
¢ao do milho, um dos principais com-
ponentes da racdo animal, ilustra es-
sa questao. Com base em dados do
Cepea e nas negociacoes da B3 (gra-
fico 2), os produtores podem utili-
zar contratos futuros para prote-
ger seus custos em cenarios favora-
veis. Essa estratégia reduz o impac-
to da volatilidade dos precos, garan-
tindo maior previsibilidade financei-
ra e preservando as margens de lucro.
Valter explica que, a volatilidade
dos precos de racoes e suplementos
tem sido um dos principais desafios
enfrentados pelos produtores rurais.
Paraminimizar esses impactos, estra-
tégias como o uso de ferramentas de
protecao de precos (hedge) por meio
de contratos futuros em bolsas como
a B3 e a de Chicago podem ser alter-
nativas eficazes na reducao da ins-
tabilidade dos custos de producao.
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Além disso, a tecnologia tem desem-
penhado um papel fundamental na oti-
mizacdo da cadeia de abastecimento e
no aumento da rentabilidade do setor.
“0O acesso a informacoes de mercado

em tempo real,

‘PARA MINIMIZAR por meio de sites
ESSES IMPACTOS, e aplicativos es-
ESTRATEGIAS COMO 0 alizad

USO DE FERRAMENTASDE ~ Peclallzados em
PROTEGAO DE PRECOS commodities co-
[HEDGE] POR MEIO DE mo soja e milho,
CONTRATOS FUTURDS :
EMBOLSASCOMO AB3 ~ Permite aos pro-
E A DE CHICAGO PODEM dutores planeja-
SER ALTERNATIVAS rem melhor suas
EFICAZES NA REDUGAD .
DA INSTABILIDADE D0S compras ¢ f?edu
CUSTOS DE PRODUGAQ’ - 21T T1SCOS LInan-
VALTER GALAN ceiros”, finaliza. m
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Associacdo Brasileira de Industrias de Suplementos Minerais

ANO DA SUPERAGAO NA
SUPLEMENTAGAO MINERAL

JOSE LUIZ TEJON MEGIDO DESTACA A IMPORTANCIA
DA CIENCIA, INOVAGAQ E VENDAS PARA 0 CRESCIMENTO DO SETOR DE PROTEINA ANIMAL

CAMILA SANTOS
camila@dc7comunica.com.br

Associacao Brasileira das Indus-

trias de Suplementos Minerais
(Asbram) realizou, em fevereiro,

sua reunido em Sao Paulo (SP),
reunindo especialistas e lideres do se-
tor para discutir os desafios e oportu-
nidades do agronegocio brasileiro. Um
dos destaques do encontro foi a pales-
trado Prof. Dr. José Luiz Tejon Megido,
que trouxe uma visao inspiradora e rea-
lista sobre o futuro da pecuaria nacio-
nal, com foco na suplementacdo mine-
ral e no crescimento do setor até 2037.
Tejon iniciou sua apresentacao com
umareflexao sobre aimportancia da cién-
cia e da inovacao no agronegdcio. Citan-
do Fernando Penteado Cardoso, um dos
icones daagriculturabrasileira, ele ressal-
tou: "Nao se afaste da ciéncia. Jamais se
afaste da ciéncia porque o agronegocio é
ciéncia. E essa ciéncia evolui em uma ve-
locidade esttpida.” Para Tejon, o papel
dos profissionais do setor é garantir que
0s produtores rurais ndo se distanciem
do conhecimento cientifico, que é a ba-
se para o desenvolvimento sustentavel
e a competitividade no mercado global.
Um dos pontos altos da palestra foi

a projecao de que o agronegocio brasi-
leiro deve dobrar de tamanho até 2037,
atingindo a marca de um trilhdo de do-
lares. "Quando me dizem que isso é im-
possivel, eu creio na sua total possibili-
dade. N6s vamos dobrar o tamanho do
agro até 2037”, afirmou o palestrante
lembrando das ultimas décadas, quan-
do o Brasil demonstrou sua capacida-
de de superacao, dobrando a produ-
cdo em intervalos cada vez menores.
"De 74 a 89, levamos 17 anos para do-
brar a producao. De 90 a 2005, levamos
15 anos. De 2006 a 2022, levamos 14
anos. Nos proximos 12 anos, ndés vamos
dobrar nao s6 a producao, mas tam-
bém o setor agroindustrial”, estimou.
Ele também enfatizou a impor-
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tancia de agregar valor aos produtos
brasileiros, especialmente no merca-
do internacional. "Anteontem, eu es-
tive com o pessoal arabe, e eles dis-
seram: vocés podem vender o dobro
do que vendem para o mercado halal.
Vocés vendem muito pouco. Ou seja,
precisamos sair da zona de conforto
e buscar novos mercados, explorando
oportunidades que ainda nao foram
totalmente aproveitadas”, completou.

A ARTE DE VENDER E INOVAR. Em sua
apresentacao, o professor reforcou que,
no agro, ainovacao e as vendas sao dois
pilares fundamentais para o sucesso.
"A empresa que vai ao futuro é aque-
la que inova, inova, inova.”, disse ele ci-
tando o exemplo de uma garrafa de co-
nhaque avaliada em 20 mil euros, que,
apesar de nunca ter sido vendida, ser-
viu como um simbolo de exceléncia e
ajudou a impulsionar as vendas de ou-
tras garrafas de menor valor. "Essa ar-
te espetacular da venda pode transfor-
mar consumidores, transformar popu-
lacoes, transformar nacoes”, destacou.

No contexto da pecuadria, ele ressal-
tou que os produtores precisam se ver
como vendedores de proteina animal, e
nao apenas como entregadores. "Raros

JOSE LUIZ TEJON MEGIDO JUNTO AQS PARTICIPANTES APOS SUA PALESTRA

Associagéo Brasileira das Industrias
de Suplementos Minerais

sao os produtores que dizem: eu vendo
0 meu animal ou eu vendo o meu leite.
Eles dizem: eu entrego. Mas ha uma gran-
de diferenca entre vender e entregar”.

Tejon também abordou a impor-
tancia da superacao e do papel do li-
derno agronegocio. "Her6is sao os que
convencem pessoas a deixarem de lado
suas disputas e se unirem para cantar a
cancao secreta que traz a luz de volta.
Oslideres do setor precisam inspirar e
unir as pessoas em torno de um objeti-
vo comuim, superando desafios e bus-
cando solucoes inovadoras”, indicou.

Para finalizar sua palestra, o pales-
trante propos uma reflexao sobre o fu-
turo da pecuéria e aimportancia da su-
plementacao mineral. "2025 sera o ano
da superacdo na suplementacdo mine-
ral da pecuaria nacional e, para atingir
esse objetivo, é essencial que os produ-
tores adotem praticas modernas e efi-
cientes, com base em ciéncia e tecno-
logia. Nos temos 70 milhdes de cabe-
cas suplementadas corretamente, mas
ainda ha muito a ser feito. Precisamos
conquistar o coracao dos produtores,
porque racionalidade funciona para
11%. Racionalidade ndo funciona para
89%. E a conquista das emocdes, do co-
racdo, que faz a diferenca”, encerrou.m

|
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2 CARCINICULTURA NO INTERIOR DE SAQ PAULO UNE
TECNICA E SUSTENTABILIDADE PARA ENTREGAR BONS RESULTADOS

CAMILA SANTOS, DE JAGUARIUNA (SP)
camila@dc7comunica.com.br

aquicultura vem ganhando
destaque no Brasil como uma
das atividades mais promis-
soras para a producao de pro-
teina animal de alta qualida-
de. No interior de Sao Paulo, mais pre-
cisamente em Jaguaritna, a criacdo de
camardo marinho em aguas interio-
res tem se mostrado uma alternativa
viavel e sustentavel, gracas a avancos
tecnologicos e ao trabalho de pesqui-
sadores dedicados, como o zootecnis-
ta Fabio Sussel. Formado pela Univer-

sidade Estadual de Maringa, mestre

pela Unesp de Botucatu e doutor pe-
la USP de Pirassununga, Sussel é um
dos principais nomes na area de aqui-
cultura no pais, com énfase na pro-
ducdo de lambari e camarao marinho
em sistemas de recirculacdo de agua.

O sistema de criacdo de cama-
rao no interior paulista é um exem-
plo de como a tecnologia e a inova-
cao podem transformar desafios em
oportunidades. Utilizando o Siste-
ma de Recirculacdo de Aquicultura
(RAS, na sigla em inglés), os produto-

res conseguem criar camaroes mari-

ALTA DENSIDADE
E NECESSARIA,
MAS EXIGE

UM CONTROLE
RIGOROSO DA
(QUALIDADE DA
AGuA




nhos longe do mar, em um ambien-
te controlado que garante a qualida-
de da agua e a saude dos animais. “O
RAS é o coracgdo do sistema. Ele per-
mite que a agua seja recirculada 24
horas por dia, com filtragem biol6gi-
ca e remocao constante de residuos,
garantindo um ambiente ideal para o
cultivo do camarao”, informa Fabio.

Um dos pilares do sistema RAS é a
decantacdo e abiofiltragem da agua. “A
agua é bombeada

APOS APRESENTAGOES
dos dtanqueas para TECNICAS, FABIO
um decantador, 0n-  gyssg| FxpLIcA COMD
de os solidos, que LIMPAR E PREPARAR

0S CAMARGES PARA
PRESERVAR FRESCOR
E SABOR

sao particulas mais
pesadas, se deposi-
tam no fundo. Es-
se processo é essencial para remover
a matéria organica que pode compro-
meter a qualidade da agua”, informa o
pesquisador que explica ainda que o
decantador é projetado de forma coni-
ca, facilitando a sedimentacao dos resi-
duos e liberando esses sélidos para cai-
xas de concreto, onde tilapias sdo cria-
das em salinidade de 20 partes por mil.

Ele conta que as tilapias desempe-
nham um papel crucial no sistema.
“Elas nao recebem racao, pois isso au-
mentaria a carga de amonia e nitrito
na agua. Em vez disso, elas se alimen-
tam das microalgas presentes na agua
e damatéria organica que decanta. Isso
ajuda a ‘enxugar’ os residuos, melho-
rando a qualidade da agua para os ca-
maroes e contribuindo para a susten-
tabilidade do sistema, transformando
residuos em biomassa”, acrescenta.

ApOs a passagem pelas caixas de
tilapias, a agua segue para outro es-
tagio, onde ocorre a filtragem biol6gi-
ca. “O biofiltro contém biomidias, que
sdo pecas de plastico com ranhuras
projetadas para aumentar a superfi-
cie de contato. Essas biomidias abri-
gam bactérias benéficas que conver-
tem amoénia em nitrito e nitrito em ni-
trato, compostos menos toxicos pa-
ra os camardes. O movimento cons-
tante da agua dentro do biofiltro im-
pede o0 acimulo de matéria organi-
ca, garantindo que as bactérias te-
nham acesso ao oxigénio necessario
para realizar seu trabalho”, discorre.

De acordo com Fabio, um dos
grandes desafios da criacdo de cama-
rdo marinho no interior é a saliniza-
¢do da agua. “A agua doce é saliniza-

Fotos: Feed&Food e divulgagdo

da com sais que replicam a composi-
cdo da agua do mar. Isso permite que
os camaroes se desenvolvam em um
ambiente semelhante ao seu habitat
natural. E importante lembrar que es-
ta técnica é um processo caro, o que
exige otimizacdo no uso da agua, por
isso recirculamos e tratamos o reser-

vatorio constan- DECANTADOR £

temente”, afirma. ESSENCIAL PARA
. REMOVER A MATERIA

_ Outro ponto cri- Teasyey'ue poge
tico ¢ a densidade COMPROMETER A
de camardes nos  QUALIDADE DA AGUA

tanques. “No Nor-
deste, os viveiros escavados criam
de 10 a 15 camardes por metro qua-
drado. Aqui trabalhamos com 500
camardes por metro cubico. Essa al-
ta densidade é necessaria para garan-
tir a viabilidade econémica do siste-
ma, mas exige um controle rigoro-
so da qualidade da agua e da alimen-
tacdo, pois, quanto mais camaroes,
mais racao é necessaria e mais amo-
nia é liberada na agua. Por isso, o sis-
tema de filtragem é tao importante.”
Ele reforca que a sustentabilidade
¢ um dos pilares do sistema de cria-
cdo de camardo no interior de Sao »
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Paulo. Além das tilapias, que ajudam
a processar os residuos, o sistema
também utiliza plantas halofitas, co-
mo a salicornia, para absorver nitra-
tos da agua. “Essas plantas sao uma
forma sustentavel de remover com-
postos nitrogenados e podem ser
uma fonte adicional de renda”, indica.

DESPESCA E CADEIA DO FRIO. A despes-
ca, ou colheita dos camaroes, é um
momento crucial no processo de pro-
ducéo. “No Nordeste, a despesca é fei-
ta secando os viveiros, mas aqui utili-
zamos redes para capturar os cama-
roes sem esvaziar os tanques. Apos
a captura, os camardes sao rapida-
mente transferidos para caixas con-
tendo agua e muito gelo, onde en-
tao sdo insensibilizados e em segui-
da abatidos. O respeito a cadeia do
frio é essencial para garantir que o
produto chegue ao consumidor final
com o maximo de frescor”, destaca.

Fabio comenta que o congelamento
¢ amelhor forma de conservar a prote-
ina. “Muitas pessoas tém preconceito
com produtos congelados, mas o con-
gelamento preserva as caracteristicas
do camarao no momento em que ele é
despescado. Quando feito corretamen-
te, 0 camarao congelado pode manter
sua qualidade intacta por até 10 meses.”

Apesar de bem sucedida, a carci-
nicultura do interior de Sao Paulo ain-
da enfrenta desafios, como o controle
de doencas e a otimizacao dos custos
de producao. “Camaroes sao susceti-
veis a doencas virais, e como nio ha va-
cinas para crustaceos, precisamos fo-
car na prevencao e no manejo adequa-
do”, diz o pesquisador ressaltando que
aimportancia de encontrar mercados
que valorizem o produto. “Atualmen-
te, grande parte da nossa producao é
destinada ao mercado de isca-viva pa-
rapesca esportiva, mas estamos explo-
rando outras oportunidades, como a
venda direta para consumidores finais.”

Para ele, o futuro da aquicultura
no interior de Sao Paulo é promissor.
“Com tecnologia e manejo adequa-
dos, é possivel produzir camarao de
alta qualidade longe do mar, geran-
do renda e empregos de forma sus-
tentavel. A chave esta em equilibrar a
densidade de cultivo, a qualidade da
agua e a viabilidade economica, sem-
pre com um olhar atento para a sus-
tentabilidade”, encerra o pesquisador.
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AGUANABOCA

Além de serum centro de pes- ,
quisa e producao descamarao

marinho-longe do mar, a fa-
zenda em Jaguariina tam-
bém se &estac'a‘por promover
gventos que aproximam o pu-
blico do universé da aquicul-
tura sustentavel. Em sua 202
edicao,.a “Degustacdo Técni-
ca de Camarao” é uma opor-
tunidade para 0 consumi-
dor conhécer de perto o sis-
tema de producéo, degus-
tar o camardo cultivado na
propriedade e entender co-
mo a inovacdo*tecnologica
e a sustentabilidade andam
lado a lado nesse processo.

O evento é dividido em trés
momentos principais, que
guiam os participantes por
uma jornada completa. A vi-
sita ao sistema de producao
é o primeiro deles. Nessa eta-

- “pa, Fabio Sussel, com sua ex-

.-pertise em aquicultura, con-
duz os visitantes pelos tan-
ques, de cultivo, explicando
cada detalhe do sistema de
recirqulagdo de agua (RAS).

A degustacao técnica é,
sem duvida, um dos pontos
altos do evento. Nesse mo-
mento, 0s participantes po-
dem saborear camardes pro-
duzidos na propria fazenda,
preparados de diferentes for-
mas para destacar seu sabor e
textura. “E uma oportunidade
para provar o resultado de to-
do o trabalho técnico e enten-
der.por que o caimarao criado
ali é tdo especial”, comenta.

Por fim, o evento aborda as
inovacoes tecnologicas e pra-
ticas sustentaveis que tornam
a criacao de camarao paulis-
ta viavel e ecologicamente
responsavel. “A sustentabili-
dade ndo é um conceito dis-
tante aqui; ela esta presen-
te em cada etapa do proces-
s0”, destaca o pesquisador. m
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DESEMPENHO, DESAFIOS
E PERSPECTIVAS PARA
A CARCINICULTURA

BRASILEIRA:

2024/2025

ITAMAR ROCHA

carcinicultura brasileira, cuja
producao entre 1998 (7.254

t) e 2003 (90.190 t), cresceu
2.405,3%, apresentou suces-

sivos declinios, em decorrén-

cia de doencas virais e bacterianas,
até atingir o fundo do poco em 2016
(60.000 t), quando em seguida, depois
de superar e aprender a conviver com
0s virus/viroses: WSSV, NHP, IHHNV
(todos exoticos), que adentraram no
Brasil, via importacoes de camarao,
afora o IMNV (nacional), a duras pe-
nas, depois de 18 anos (2017), voltou a
crescer, inclusive de forma expressiva
(250%), atingindo 210.000 t em 2024.
Sendo que, no contexto das expor-
tacoes, ao contrario do que se observou
na producao, aquele expressivo cresci-
mento de 14.513%no volume de cama-
rao cultivado exportado, que ocorreu
entre 1998 (400 t) e 2003 (58.455 t),
nao se verificou 0 minimo progresso,
muito pelo contrario, ocorreram decli-
nios sucessivos, chegando ao fundo
do poco, com 0,0 t de exportacoes em
2012, 2017, 2018, 2019, 2023 e 2024.
Por outro lado, merece um especial
destaque, o fato de que todo esse expres-
sivo crescimento e recuperacao da carci-
nicultura brasileira (2016-2024) foi cre-
ditado ao crucial e expressivo desempe-
nho do mercado interno, que passou de

um consumo de 20.190 t em 2003, pa-
ra 210.000 t em 2024, corresponden-
te a um crescimento de (940,1%), tendo
como destaque, o fato de que nos ult-
mos 13 anos, vem absorvendo 100% de
toda a producdo nacional de camarao
marinho cultivado, inclusive, com pre-
¢0Smais competitivos que os praticados
pelo mercado internacional (Figura 1).

Evidentemente, que embora o Bra-
sil venha recuperando sua performan-
ce dentre o ranking dos maiores pro-
dutores mundiais de camardao mari-
nho cultivado, voltando a ocupar a
72 posicao em 2024, nao temos duvi-
das que precisaremos, a curto e mé-
dio prazo, retornar ao mercado inter-
nacional, notadamente para a China,
maior importadora mundial setorial,
como 2° mercado, com foco no cama-
rao pequeno e médio, inteiro, nas clas-
sificacoes (70-80; 80-100 e 100-120),
uma vez que os EUA, 2° maior impor-
tador mundial é, tradicionalmente,
nosso 2° mercado, ja esta assegura-
do, gracas a saida do camarao brasi-
leiro da “acao do dumping”, agora co-
mo 3° mercado, como forma do ca-
marao cultivado do Brasil, voltar a se
destacar no mercado internacional,
especialmente porque nessa faixa de
peso, o camarao brasileiro nao en-
contra competidor (Figuras 2, 3 e 4).



Diante desse cenario, a carci-
nicultura brasileira, cuja estrutura
produtiva é formada por 85% de mi-
cros e pequenos produtores, na es-
magadora maioria utilizando aguas
de uso insignificantes, sem depen-
der de chuvas, nos rincoes interio-
ranos da Regido Nordeste, projeta
crescer e retornar ao mercado inter-
nacional, ja a partir de 2025/2026.

Notadamente depois da impor-
tante decisao da Secretaria de Defesa
Agropecuaria do MAPA, que em 12 /
12/ 2024, suspendeu as importacoes
do camarao cultivado do Equador, em
todas as formas de apresentacao, pe-
las comprovacoes de que os cama-
roes importados pelo Brasil do Equa-
dor, estavam contaminados com di-
versas viroses e vibrioses, que nao es-
tao presentes no Brasil, com especial
destaque para a AHPND/EMS (Mor-
te subita), que desde 2009, ja causou
prejuizos da ordem de US$ 60,0 bi-
Ihoes a paises como: China, Tailan-
dia, Vietna, Malasia, México e Equador.

Por outro lado, estamos sendo
confrontados com “Importacoes de
Camarao Selvagem (Pleoticus muel-
leri)”, oriundo da Argentina, na for-
ma de camarao Inteiro e sem Cabe-
ca”, quando a autorizacao do Minis-
tro Fux (STF), seguindo o parecer da
SDA/MAPA, foi apenas para a impor-
tacdo do camarao na forma de filé,
portanto, trata-se de importacoes Ile-
gais, que ameacam o setor carcinicul-
tor e demais crustaceos brasileiros,
pelo que, a ABCC protocolou no MA-
PA, uma “denutncia formal”, apresen-
tando inclusive, os nomes das prin-
cipais Empresas Importadoras, que
estdao anunciando e vendendo es-
ses produtos no mercado brasileiro.

Nesse sentido, destacamos que
em 17 de marco de 2021, o Ministro
Luiz Fux, do Supremo Tribunal Fede-
ral (STF), emitiu a Suspensao de Limi-
nar 1425/DF, que proibia as impor-
tacoes do camarao selvagem, Pleoti-
cus muelleri, da Argentina, mas de-
terminando que as referidas impor-
tacOes sO poderiam ocorrer em con-
dicOes estritamente delimitadas: ca-
maroes abatidos, descascados, desca-
becados e eviscerados. Isso foi justifi-
cado pelos riscos sanitarios do pesca-
do oriundo da Argentina, que a mui-
to tempo, nao informa a WAOH-OIE
(World Animal Health Organiza- »
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FIGURA 1

COMPORTAMENTO DOS PREGOS 0 CAMARAQ FRESCO
E CONGELADG, PRATICADOS PELO MERCADO
INTERNO (2023 E 2024)
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Comportamento do camarao marinho processado: nenhuma mudanca foi observada durante o periodo
Inteiro: 80/100: R$ 30,70 | Filé: 61/70: R$ 58,30

Comportamento dos precos do Camarao Marinho Cultivado no Brasil - Janeiro de 2025
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Fonte: ABCC 2025

FIGURA 2

PRINCIPAIS PAISES PRODUTORES DE CAMARAQ
MARINHO CULTIVADO EM 2024
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70 Brasil 492100t
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Fonte: Global Seafood. Brasil, 2025

FIGURA 3
IMPORTAGOES DE CAMARAD -
MARINHO PELA CHINA o 98 227

(2013-2024)
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tion) sobre as condicOes sanitarias de
seus crustaceos e demais pescados.

No entanto, burlando a determi-
nacao do Ministro Luiz Fux (STF), sem
uma efetiva fiscalizacdo do MAPA, di-
versas empresas brasileiras estao im-
portando e comercializando cama-
roes inteiros e sem cabeca provenien-
tes da Argentina, desrespeitando a

FIGURA 4

decisao judicial e o controle sanitario
estabelecidos, empresas como: Oper-
gel Alimentos, Frigorifico Jahu Ltda,
Mar & Rio Pescados Ltda e Oesa Co-
mercio e Representacdes S.A., foram
identificadas importando, anunciado
e comercializando esses produtos,
fora dos padrdes legais permitidos.

De forma que, consciente de que
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a importacdo irregular desses cama-
roes compromete a seguranca sani-
taria da carcinicultura nacional, uma
vez que as doencas virais e bacteria-
nas, que estdo presentes em 10% das
populacdes nativas de camarao da Ar-
gentina, se introduzidas no ecossis-
tema marinho brasileiro, também co-
locardao em risco tanto as populacoes
naturais de crustaceos (siris, caran-
guejos, camardes e lagostas), quan-
to os camaroes cultivados do Brasil.

Além disso, essa pratica ilegal, dis-
torce o mercado interno, prejudicando
os produtores nacionais, que seguem
todas as regulamentacOes sanitarias
e ambientais exigidas, investindo for-
temente em boas praticas de manejo,
biosseguranca e controle sanitario, en-
quanto a importacao ilegal permite a
entrada de produtos sem controle sa-
nitario adequado, reduzindo custos de
maneira injusta, gerando concorrén-
cia desleal e levando a desvalorizacao
dos camardes nacionais, contribuindo
para o fechamento de empresas e per-
da de empregos na cadeia produtiva.

A carcinicultura brasileira é um
setor de extrema relevancia econdmi-
ca, empregando milhares de pesso-
as e contribuindo significativamente
para a producao de alimentos no pa-
is, pelo que a importacao ilegal de ca-
marao inteiro da Argentina coloca em
risco essa atividade, ameacando tan-
to a seguranca sanitaria quanto a sus-
tentabilidade da sua cadeia produtiva.

Por outro lado, 0 ndo cumprimen-
to das decisdes judiciais e das nor-
mas sanitarias abre um preceden-
te perigoso, permitindo a entrada de
produtos de origem duvidosa, que
podem comprometer anos de inves-
timentos na biosseguranca do setor.

Portanto, é essencial que a SDA /
MAPA, tome medidas imediatas para
coibir essa pratica ilegal, garantindo
o respeito a decisao judicial, as nor-
mativas sanitarias recomendadas pela
IN 02, 2018, assegurando um comér-
cio justo, como elemento fundamen-
tal para manter a competitividade do
setor e assegurar a qualidade dos pro-
dutos oferecidos aos consumidores.m

Itamar Rocha é presidente da
Associagdo Brasileira dos Criadores
de Camardo (ABCC), diretor do
DEAGRO/FIESP, conselheiro do
CONAPE e da CSPA/MAPA

Fotos: divulgacdo
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“COMERCIO HALAL PODE
DOBRAR DE TAMANHO

NOS PROXIMOS ANOS PORQUE
0 MUNDO ARABE GONFIA NO
BRASIL", DIZ RUBENS HANNUN

oi lancado (dia 12/02) o livro “Brasil e
Mundo Arabe”, na Camara de Comér-

cio Arabe Brasileira, escrito por seu ex-
-presidente, atual conselheiro de Ad-
ministracao e Orientacdo da mesma cama-
ra, e consul da Tunisia, Rubens Hannun.
Perguntei ao Rubens Hannun sobre as pers-
pectivas do Brasil para vender muito mais ao
mundo arabe e pedi para que ele me falasse so-
bre o livro. E ele me respondeu: “N6s temos um
potencial extremamente positivo com 0 mun-
do arabe. Nesse momento esse potencial cres-
ce, e por que ele cresce? Porque nos temos uma
relacdo com os paises arabes de muita confian-
ca. NOs temos uma populacao aqui de 12 mi-
Ihoes de arabes. Essa relacdo faz diferenca e
ai n6s podemos expandir isso para o mercado
halal que hoje nés ja somos o principal expor-
tador de proteina halal, mas temos muito a di-
versificar nisso, ndo s6 em alimentos, mas co-
mo em outros setores: cosméticos halal, turis-
mo halal, moda halal, e uma série de setores
que podem ser beneficiados com isso porque
eles estao de portas abertas para nos receber”.
Segundo Hannun, “é preciso formacao e sa-
ber como nos relacionar com eles respeitando
a cultura, tendo uma imagem que nos precisa-
mos cuidar. Entao o livro traz essa discussao
e o0 proposito foi exatamente trazer informa-
cOes para que possamos expandir isso e, prin-
cipalmente, trazer reflexdes a respeito disso”.
Também o questionei se acredita que es-

se momento em que o pais esta passando é
uma oportunidade e ele me disse que “sim,
¢ uma oportunidade para os nossos bons re-
lacionamentos, para aquilo que ja construi-
mos e sedimentarmos essa confianca. Nos fo-
mos muito fiéis a eles na pandemia, em ter-
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mos de mantermos as exportacoes de produ-
tos agricolas e de alimentos quando o mun-
do estava se fechando. Eles tém uma preo-
cupacao com a seguranca alimentar porque
tém a producao muito baixa. O Brasil man-
teve as exportacoes para la e deu preferén-
cia para eles. Entdao nos temos todo esse cré-
dito e em um momento como esse, nos Po-
demos avancar muito. Mas para isso nos te-
mos de trabalhar e nédo so6 ficar esperando”.

Ainda perguntei a ele sobre dobrar o tama-
nho do comércio e ele mostrou nimeros. “No
ano passado, nos crescemos 22%. Em 4 ou 5
anos podemos chegar perto de dobrar esse nu-
mero, mas so se fizermos um planejamento es-
tratégico, de imagem e da marca Brasil”.

Rubens ainda acrescentou: “Sim, o Brasil é
especialista em halal, isso é considerado por
eles. N6s somos especialistas, da proteina ha-
lal para o mundo e halal esta virando um estilo
de vida. Hoje vocé tem populacoes nao islami-
cas procurando halal, porque vé os beneficios
do produto. Entdo nao tem nada de religioso,
jaultrapassou isso. Entao realmente na Euro-
pavocé tem supermercados que tem nichos de
produtos halal e a tendéncia é crescer muito”.

Furecomendo a todos ler “Brasil e o mundo
arabe” e que seja um grande sucesso! m

E PRECISO FORMAGAD E SABER
COMO NOS RELACIONAR COM
ESSE CLIENTE, RESPEITANDO
SUA CULTURA. O LIVRO TRAZ
ESSA DISCUSSAQ
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m levar a um grande [impacto.
Ha mais de 120 anos, trabalhamos lado a lado com os clientes, combinando ex Feriéncia,

inovacao e paixaob pela nutrigcdo animal. Com alcance global, buscamos resolver desafios
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